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OM  MEMORANDUMET  

DEFINITIONER 
I detta  memorandum  gäller följande  definitioner  om inget  annat 
anges: Med  ë*~z^qk®ë eller ëStreamifyë avses Streamify AB med  
organisationsnummer  559127å1399. Med  ñSpotlightë avses 
marknadsplatsen Spotlight  Stock Market, särskilt företagsnamn  
till  ATS Finans AB med  organisationsnummer  556736-8195.  

 
FINANSIELL RÅDGIVARE OCH EMISSIONSINSTITUT 
I samband med  emissionen som beskrivs i detta  memorandum  
är Sedermera Fondkommission  finansiell rådgivare  och 
emissionsinstitut  till  Streamify. Sedermera Fondkommission  är 
ett särskilt bolagsnamn  under  ATS Finans AB, som är ett 
värdepappersbolag  under  Finansinspektionens tillsyn och ett 
dotterbolag  till  Spotlight  Group  AB, som per den 15 september  
2020 är noterat  på Spotlight  Stock Market. Sedermera 
Fondkommission  har biträtt  Streamify vid upprättandet  av detta  
memorandum.  Styrelsen i Streamify är ansvarig för innehållet, 
varpå Sedermera Fondkommission  och ATS Finans AB friskriver 
sig från allt ansvar i förhållande  till  aktieägare i Streamify samt 
avseende andra direkta  eller indirekta  konsekvenser till  följd  av 
beslut om investering  eller andra beslut som helt  eller delvis 
grundas på uppgifterna  i memorandumet.  

 
UNDANTAG  FRÅN PROSPEKTSKYLDIGHET 
Detta memorandum  har inte granskats och godkänts  av 
Finansinspektionen  och är undantaget  från prospektskyldighet  
enligt  2 kap. 4 § Lag (1991:980) om handel  med  finansiella 
instrument  beaktat att det  sammanlagda beloppet  som erläggs 
av allmänheten  unde r en 12-månadersperiod  motsvarar högst  
2,5 miljoner  euro. 

 
MEMORANDUMETS  DISTRIBUTIONSOMRÅDE  
Aktierna är inte föremål för handel  eller ansökan därom i något  
annat land än Sverige. Inbjudan  enligt  detta  memorandum  
vänder sig inte till  personer  vars deltagan de förutsätter  
ytterligare  prospekt,  registrerings åtgärder eller andra åtgärder 
än de som följer  svensk rätt. Memorandumet  får inte distribueras  
i USA, Australien, Japan, Kanada, Nya Zeeland, Sydafrika, Hong  
Kong, Schweiz, Singapore  eller andra länder  där distributionen  
eller denna inbjudan  kräver ytterligare  åtgärder enligt  
föreg ående mening  eller strider  mot  regler  i sådant  land. För 
memorandumet  gäller  svensk rätt. Tvist med  anledning  av 
innehållet eller därmed  sammanhängande  rättsförhållanden  ska 
avgöras av svensk domstol  exklusivt. 

 
MEMORANDUMET  TILLGÄNGLIGT 
Memorandumet  finns tillgängligt  på Streamifys huvudkontor  
samt på Bolagets hemsida (www.streamify.io). Memorandumet  
kan även nås via Spotlights  och Sedermera Fondkommissions  
respektive hemsidor  (www.spotlightstockmarket.com  och 
www.sedermera.se).   

 
UTTALANDEN  OM  OMVÄRLD  OCH FRAMTID  
Uttalanden  om omvärlden  och framtida  förhållanden  i detta  
dokument  återspeglar  styrelsens nuvarande syn avseende 
framtida  händelser och finansiell utveckling.  Framåtriktade 
uttalanden  uttrycker endast de bedömningar  och antaganden  
som styrelsen gör  vid tidpunkten  för detta  memorandum.  Dessa 

uttalanden  är väl genomarbetade,  men läsaren uppmärksammas 
på att dessa, såsom alla framtidsbedömningar,  är förenade  med 
osäkerhet. 

 
REVISORNS GRANSKNING   
Utöver vad som anges i revisionsberättelse och rapporter  
införlivade  genom  hänvisning har ingen  information  i 
memorandumet  granskats eller reviderats av Bolagets revisor. 
 
REFERENSER OCH KÄLLHÄNVISNINGAR  
Styrelsen försäkrar att information  från referenser och 
källhänvisningar har återgivits  korrekt  och att å såvitt styrelsen 
känner till  och kan försäkra genom  jämförelse med  annan 
information  som offentliggjorts  av berö rd part  å inga uppgifter  
har utelämnats på ett sätt som skulle göra den återgivna 
informationen  felaktig  eller missvisande. 

 
SPOTLIGHT STOCK MARKET 
Streamify har ansökt om och är godkä nt för notering  på 
Spotlight,  förutsatt  att Bolaget  uppn år den lägsta gränsen för 
emissionen och erforderlig  ägarspridning.  Härutöver är företaget  
skyldigt  att följa andra tillämpliga  lagar, förordningar  och 
rekommendationer  som gäller för bolag  som är noterade  på 
Spotlight.  
 
Spotlight  driver  en så kallad MTF-plattform.  Bolag som är 
noterade  på Spotlight  har förbundi t sig att följa Spotlights  vid var 
tid  gällande  regelverk.  Regelverket syftar bland  annat till  att 
säkerställa att aktieägare och övriga aktörer på marknaden  får 
korrekt, omedelbar  och samtidig  information  om alla 
omständigheter  som kan påverka bolagets  aktiekurs. 
 
Handeln  på Spotlight  sker i ett elektroniskt  handelssystem som är 
tillgängligt  för de banker och fondkommissionärer  som är 
anslutna till  Nordic  Growth  Market. Det innebär  att den som vill 
köpa eller sälja aktier som är noterade  på Spotlight  kan använda 
sin vanliga bank eller fondkommissionär.   
 
Spotlights  regelverk  och aktiekurser återfinns på Spotlights  
hemsida (www.spotlightstockmarket.com).   
 
Dokumentet  har granskats av Spotlight  i enlighet  med  Spotlights  
regelverk.  Godkännandet  innebär  inte någon  garanti  från 
Spotlight  om att sakuppgifterna  i memorandumet  är korrekta 
eller fullständiga.  

 
INFORMATION  FRÅN TREDJE PART  
Memorandumet  innehåller information  från tredje  part. Bolaget 
bekräftar att information  från tredje  part  har återgetts  korrekt och 
att såvitt Bolaget  känner till  och kan utröna av information  som 
offentliggjorts  av tredje  part  inga sakförhållanden  har utelämnats 
som skulle göra den återgivna informationen  felaktig  eller 
vilseledande.  

 
TVIST 
Tvist med  anledning  av innehållet i memorandumet  eller därmed  
sammanhängande  rättsförhållanden  ska avgöras enligt  svensk 
lag och vid svensk domstol.
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 BOLAGSINFORMATION   

Firmanamn: Streamify AB  

Säte och hemvist: Östersund  

Organisationsnummer:  559127å1399 

Datum för bolagsbildning:  2017-09-28 

Datum när bolag  startade sin verksamhet: 2017-11-06 

Land för bolagsbildning:  Sverige 

Juridisk form:  Publikt aktiebolag  

Lagstiftning:  Svensk rätt och svenska aktiebolagslagen  

Adress: Köpmangatan  41, 831 30 Östersund  

Telefon: +46 (0) 63-13 37 51 

Hemsida: www.streamify.io 

LEI-kod   549300G0YBY86OFIGX63 

 

 

INFORMATION  OM  AKTIEN 

Handelsbeteckning:    STREAM 

ISIN-kod SE0015244462 

CFI-kod ESVUFR 

FISN-kod STREAMIFY/SH 

 

 

INFORMATION  OM  TECKNINGSOPTION  TO 1 

Handelsbeteckning  STREAM TO 1 

ISIN-kod SE0015243340 

 

 

TIDPUNKTER FÖR EKONOMISK  INFORMATION  

Innevarande räkenskapsperiod  2020-01-01 å 2020-12-31 

Bokslutskommuniké  2020 25 februari  2021 

Q1-rapport  2021 28 april  2021 

Halvårsrapport  2021 31 augusti 2021 

Q3-rapport  2021 28 oktober  2021 

Årsstämma 31 mars 2021 
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DEFINITIONER 
SAMARBETSPARTNER 
Med  ë«^{^ªfk®«§^ª®|kªë avses personer,  företag,  organisationer  och föreningar  som ingått ett  skriftligt  samarbetsavtal 

med  Streamify och livestreamar på plattformen.  Ett samarbetsavtal kan både vara ett tidsbundet  avtal (exempelvis 12 

månader), eller ett engångsavtal (exempelvis ett evenemang). 

 

ANVÄNDARE 
Med  ë^|´a|i^ªkë avses personer,  företag,  organisationer  och föreningar  som inte ingått  ett  skriftligt  samarbetsavtal med  

Streamify men som nyttjar plattformen  för att sända livesändningar.  

 

KUNDER 

ëKunderë är den gemensamma  benämningen  för användare och samarbetspartners.  

 

TITTARE 
Med  ë®s®®^ªkë avses åskådare som genom  plattformen  tittar via pay-per-view, köper  varor eller ger sponsring  till  användare 

eller samarbetspartners.  

 

NETTOOMSÄTTNING 
Med  ënk®®~~{«a®®|s|që avses de totala intäkter  som genereras via Streamifys plattform.  Nettoomsättningen  är 100 

procent  av alla samarbetspartners och användares biljettförsäljningar,  intäkter  från försäljning  av varor och erhållen 

sponsring.  Nettoomsättningen  inkluderar  även intäkter  som Streamify erhåller till  100 procent  som en fast avgift  från 

engångsavtal med  samarbetspartners.  

 

PROVISION 
Med  ëJª~´s«s~|ë avses de kostnader , eller ersättning,  som betalas ut till  samarbetspartners och användare som genererar  

intäkter via Streamifys plattform.  Under  ë47@"@N7/>> 7@4BM?"P7B@ë i dokumentet  är provision  en del  av ëE´ªsq^ externa 

y~«®|^ikªëÎ 

 

PRODUCT-LED-GROWTH 
Med  ëproduct -led  growthë menas det  engelska begrepp  som används kring  SaaS-tjänster där själva produkten  driver 

tillväxten. Streamify använder begreppet  för att beskriva den positiva effekten av användarnas goda  upplevelse  på 

Bolagets plattform.  Redan befintliga  användare förväntas driva tillväxten genom  att rekommendera  plattformen  till  nya 

användare och genom  samarbetsavtal med  personer,  företag,  organisationer  och föreningar  exponeras varumärket 

Streamify utanför  Bolagets egna marknadsföringskanaler.   

 

E-COMMERCE 
Med  ëE-commerceë avses det  engelska begrepp  som beskriver samarbetspartners och användares digitala  försäljning  av 

varor via Streamifys plattform.  

 

TRANSKODNING 

Med  ë®ª^|«y~i|s|që (eng. transcoding)  menas direkt  digital -till -digital  konvertering  från en (vanligen förstörande)  

kodningsmetod  till  en annan.  Det första formatet  avkomprimeras  på samma sätt som vid uppspelning,  resultatet  lagras 

på ett enkelt  råformat  och omkodas  i det  nya formatet.  

 

ROI*  
Med  ëROIë eller ëreturn  on investmentë avses ett nyckeltal där vinsten från en investering  divideras med  kostnaden för 

investeringen.  För Streamify divideras den genomsnittliga  vinsten i relation  till  kostnaden per livesändning.   

 

*I samband med att nyckeltal nämns i dokumentet  ska noteras att Bolaget är i ett tidigt  utvecklingsskede. 
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ERBJUDANDET I SAMMANDRAG  

Teckningstid  9 december  å 23 december  2020. 

Teckningspost  Minsta teckningspost  är 180 units (motsvarande 5 490 SEK), bestående  av fem (5) 
aktier och tre (3) vidhängande  vederlagsfria  teckningsoptioner  av serie TO 1.  

Teckningskurs 30,50 SEK per unit, motsvarande  6,10 SEK per aktie. Teckningsoption  av serie TO 1 
erhålls vederlagsfritt.  

Emissionsvolym Erbjudandet  omfattar  2 308 000 aktier och 1 384 800 teckningsoptioner  av serie TO 
1, motsvarande  cirka 14,1 MSEK och cirka 10,1 MSEK. Av dessa 14,1 MSEK avser cirka 
2 MSEK det  brygglån  som, precis som kompensationen , ska kvittas i emissionen. Cirka 
0,4 MSEK avser den kompensation  som sedan tidigare  givits för brygglån.  
Kompensationen,  som således ej innebär  kapital för Bolaget,  kvittas mot  units i 
emissionen, tillsammans med  brygglånet  i sig. Via initial  emission samt fullt  nyttjande  
av vidhängande  teckningsoptioner  tillförs  Bolaget  totalt  cirka 24,2 MSEK före 
emissionskostnader, inklusive brygglån  om cirka 2 MSEK samt kompensation  av 
brygglån  om 0,4 MSEK. Genom  emissionen kommer  Streamify AB:s aktiekapital  öka 
med  initialt  357 740,00 SEK genom  emission av 2 308 000 aktier, envar med  ett 
kvotvärde om cirka 0,155 SEK per aktie. Det antalet units som emitteras genom  
emissionen är 461 600 stycken. Om samtliga teckningsoptioner  av serie TO 1 nyttjas 
kommer  aktiekapitalet  att öka med  ytterligare  214 644,00 SEK.  

Antal aktier innan emission 3 270 070 aktier. 

Värdering  (pre-money) Cirka 19,9 MSEK*. 

Notering  på Spotlight  Stock 

Market 

Aktien i Streamify är planerad  att noteras på Spotlight.  Första dag för handel  är 
beräknad  att bli  den 25 januari 2021. 

ISIN-kod  för aktien SE0015244462. 

Teckningsförbindelser  Bolaget  har erhållit  teckningsförbindelser  om totalt  cirka 7,1 MSEK (inklusive 
bryggfinansiering  om cirka 2 MSEK samt tillhörande  kompensation  om cirka 0,4 
MSEK) totalt  motsvarande cirka 50 procent  av emissionsvolymen. 

Lock up Befintliga  aktieägare, vilka tillsammans innan förestående  emission äger 100 procent  
av Streamify, har ingått  lock up-avtal inför  den planerade  noteringen,  innebärande  att 
de förbinder  sig att inte avyttra några aktier eller teckningsoptioner  i Bolaget  under  
minst 12 månader  räknat från notering  på Spotlight  Stock Market. Avyttring  av aktier 
och/elle r teckningsoptioner  kommer  inte att möjliggöras  före lösenperioden  för 
teckningsoptioner.  

Vidhängande  vederlagsfria 

teckningsoptioner  

De nyemitterade  teckningsoptionerna  av serie TO 1 (ISIN-kod:  SE0015243340) är 
planerade  att bli  föremål  för handel  på Spotlight  i slutet av januari 2021.  
 
Innehav av en (1) teckningsoption  av serie TO 1 berättigar  till  teckning  av en (1) 
nyemitterad  aktie till  en kurs om 7,30 SEK.  
 
Teckning av aktier med  stöd av teckningsoptioner  äger rum från och med  den 25 
november  2021 till  och med  den 16 december  2021. Vid fullt  nyttjande  av samtliga 
vidhängande  teckningsoptioner  tillförs  Bolaget  cirka 10,1 MSEK före 
emissionskostnader. 

 
 

* Värderingen  baseras på ett antal faktorer, som bland  annat omfattar  marknadspotential  och investeringar.  För fullständiga  villkor, se 

"Villkor  och anvisningar" i detta  dokument.  



7 

RISKFAKTORER  

Ett antal riskfaktorer kan ha negativ  inverkan på verksamheten i Streamify. Det är därför av stor vikt att beakta relevanta 

risker vid sidan av Bolagets tillväxtmöjligheter.  Andra  risker är förenade  med  de aktier och teckningsoptioner  som genom  

detta  memorandum  är planerade  att upptas  till  handel  på Spotlight.  Nedan  beskrivs riskfaktorer utan inbördes  ordning  

och utan anspråk på att vara heltäckande.  Riskfaktorerna inkluderar  en bedömning  av sannolikheten  att risken inträffar 

och omfattningen  av dess negativa påverkan på Bolaget  med  skalan låg, måttlig  och hög.  Samtliga riskfaktorer kan av 

naturliga  skäl inte bedömas  utan att en samlad utvärdering  av övrig  information  i memorandumet  tillsammans med  en 

allmän omvärldsbedömning  har gjorts.   

 

RISKER RELATERADE TILL BOLAGETS VERKSAMHET 

Kort historik  

Streamify bildades  2017 och har sedan dess bedrivit  
affärsverksamhet inom  videostreaming  av evenemang.  
2019 lanserade Bolaget  plattformen  Streamify. Bolagets 
kontakter  med  kunder  är relativt  nyetablerade.  Det går 
inte att på förhand  utvärdera relationerna  till  kunder  och 
det  föreligger  risk att långvariga  stabila kundrelationer  
inte kan etableras, vilket kan medföra  försenad eller 
utebliven  kommersialisering  och intäkter. Det finns risk 
att Bolaget  påverkas negativt  genom  att intäkter  helt 
eller delvis uteblir.  Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  
 
Finansieringsbehov  och kapital 
Streamifys kassaflöde förväntas vara fortsatt  negativt  till  
dess att Streamify lyckas generera  större intäkter. 
Streamify kan potentiellt  även i framtiden  behöva 
tillföras kapital i syfte att utveckla verksamheten och sin 
produkt  i den takt och omfattning  som Bolaget  anser är 
i Bolagets och dess aktieägares intressen. Både 
omfattningen  och tidpunkten  för Streamifys framtida  
kapitalbehov  kommer  att bero  på ett flertal faktorer, 
däribland  kostnader  för pågående  och framtida  
marknadssatsningar och resultatet  från dessa, såväl som 
möjligheten  att ingå samarbets- eller 
utlicensieringsavtal  och marknadsmottagandet  av 
eventuella  produkte r. Det finns risk att eventuellt  nytt 
kapital inte kan anskaffas när det  behövs, att nytt kapital 
inte kan erhållas på tillfredsställande  villkor, eller att 
anskaffat kapital inte är tillräckligt  för att finansiera 
verksamheten i enlighet  med  fastställda 
utvecklingsplaner  och målsättningar.  Eftersom frågan 
om och i så fall när Bolaget  eventuellt  emitterar  
värdepapper  i framtiden  är beroende  av 
marknadsförhållanden,  kan Bolaget  inte förutsäga eller 
uppskatta  belopp,  tidpunkt  eller karaktär av sådant 
erbjudande.  Därför bär aktieägarna risken att framtida  
erbjudanden  minskar aktiernas marknadspris och/eller  
späder ut deras aktieägande.  Bolaget  kan komma att 
finansiera viss del  av verksamheten genom  att ta upp  lån 
från kreditinstitut.  Belåning  inneb är risker för Bolagets 
aktieägare, bl.a. genom  att en stor del  av Bolagets 
kassaflöde måste användas till  att betala räntor  och 
amorteringar.  Detta skulle kunna påverka Bolagets 
verksamhet, resultat och finansiella ställning  negativt.  
Streamify bedömer  risknivån som: hög.  
 
Samarbetspartners 
Bolaget  bedriver  projekt  tillsammans med 
samarbetspartners, bland  andra Cupmanager  och 
Cupmate.  Streamifys samarbetspartners är bland  annat 
licenspartners vilka betalar en avgift  till  Bolaget  i utbyte  
mot  att använda varumärket  Streamify. Det finns risk att 
Bolagets samarbetspartners inte till  fullo  uppfyller  de 

kvalitetskrav som Bolaget  ställer. Det finns även risk för 
att en eller flera av dessa väljer att avsluta samarbetet 
med  Bolaget  vilket skulle kunna medföra  negat iv 
inverkan på verksamheten. Om någon  av dessa risker 
realiseras kan det  påverka Bolagets försäljning,  resultat 
och därmed  finansiella ställning  negativt.  Streamify 
bedömer  risknivån som: måttlig.  
 
Beroende  av egenutvecklad  plattform  
Bolaget  är beroende  av sin egenutvecklade  plattform,  
Streamify. Under  2020 har Bolaget  lagt  ytterligare  
resurser på att vidareutveckla Streamify. Det finns risk att 
Bolagets syn och förväntningar  på Streamify inte 
återspeglas i marknadens förväntningar.  Det finns även 
risk att Streamify misslyckas och att Bolaget  inte kommer  
kunna kapitalisera på sin investering  i plattformen.  Om 
någon  av dessa risker skulle realiseras kan det  påverka 
Bolagets intäkter, resultat och därmed  finansiella 
ställning  negativt.  Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  
 
Förlust av avtal relaterade  till  verksamheten 
Den primä ra inkomstkällan för Streamify ligger  i 
livestreaming  som delvis följer  av samarbetsavtal med  
olika kunder.  Inkomstflö det  är därför beroende  av att 
det  finns samarbetsavtal på plats med  kunder.  Förlust av 
ett enstaka samarbetsavtal innebär  ingen  väsentlig 
förlustrisk, förutsatt  att Streamify upprä tthåller en bred  
riskspridning  genom  flera samarbetsavtal med  olika 
kunder  inom  olika segment.  En samtidig  förlust  av flera 
samarbetsavtal, särskilt de som bedöms  vara väsentliga 
för Streamifys verksamhet skulle dock innebära en 
kännbar ekonomisk  förlust  och viss risk för badwill.  
Streamify bed ömer  risknivån som: måttlig.  

Förlust av avtal relaterade  till  plattformen  
Vidare har Bolaget  ett väsentligt  avtal med  Google  
Cloud  Platform. Plattformen  Streamify är baserad på är 
en så kallad mikrotjänstarkitektur,  vilket innebär  att man 
har flera system som samverkar, där samtliga tjänster är 
utvecklade i ë5~ë. Go är ett programm eringsspråk med  
öppen  källkod  som, enligt  Bolaget, gör  det  enkelt att 
bygga  pålitlig  och effektiv programvara.  Bolagets 
plattform  körs på servrar genom  Google  Cloud  
Platform.  En förlust av detta  avtal skulle innebära en viss 
omställning  för Bolagets verksamhet och det  finns risk 
att ett  sådant inträffande påverkar Bolagets ekonomiska 
situation negativt.  Styrelsen bedömer  att omställningen  
till  en motsvarande  server vid en sådan händelse sker på 
ungef är en vecka. Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  

Konkurrens 
Marknaden  för digitala  streaminglösningar  är 
fragmenterad,  konkurrenskraftig  och ständigt  



8 

föränderlig.  Med  införandet  av ny teknik och nya 
marknadsaktörer  förväntar sig Bolaget  att den 
konkurrensmiljö  där de konkurrerar  kommer  att vara 
intensiv. Vissa av Bolagets konkurrenter  har gjort  eller 
kan göra förvärv eller ingå partnerskap eller andra 
strategiska relationer  för att tillhandah ålla ett mer 
omfattande  erbjudande  än vad de individuellt  hade 
kunnat erbjuda.  Dessutom kan nya aktörer som för 
närvarande inte anses vara konkurrenter  komma in på 
marknaden  genom  förvärv, partnerskap eller strategiska 
samarbeten. Konkurrensen sker i vissa fall över hela 
värdekedjan,  och i andra fall inom  ett eller ett fåtal 
områden. Relevanta konkurrenter  är exempelvis 
Livestream, Dacast samt Twitch. En del  av Bolagets 
konkurrenter  har betydande  resurser och kan således 
vara bättre  rustade än Bolaget  när det  gäller  att stå emot  
nedg ångar på marknaden  eller anpassa sig till  nya 
förutsättningar.  För att kunna möta en ny 
konkurrenssituation  kan Bolaget  behöva genomföra  
kostnadskrävande investeringar  och/eller  
organisationsförändringar.  Marknaderna  där Bolaget  
verkar är konkurrenskraftiga  och om Bolaget  inte 
konkurrerar  effektivt  kommer  Bolagets rörelseresultat  
att påverkas negativt.  Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  
 
Utvecklingskostnader  
Streamify kommer  även fortsättningsvis att 
vidareutveckla plattformen  inom  sitt 
verksamhetsområde. Det går inte att på förhand 
förutsäga exakta tids- och kostnadsaspekter för denna 
utveckling.  Detta medför  risk att en planerad  utveckling  
blir  mer kostnadskrävande än planerat.  Det finns risk att 
ovanstående medför  negativa konsekvenser för 
Bolagets verksamhet och resultat. Om utvecklingen  tar 
längre  tid  än beräknat finns risk att detsamma leder  till  
ökade utvecklingskostnader  och därigenom  ett minskat 
rörelseresultat  för Bolaget.  Streamify bedömer  risknivån 
som: måttlig.  
 
Marknad och marknadsacceptans 
Streamify verkar för närvarande inom  livestreaming  på 
flertalet olika marknader.  Det kan inte uteslutas att 
marknaderna  inte kommer  motsvara Bolagets 
förväntningar.  Detta kan innebära  förseningar  och 
kostnadsökningar  för Streamify. Det finns vidare risk att 
Bolagets plattform  inte erhåller marknadsacceptans 
bland  kunder.  Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  
 
COVID-19 
Det finns risk att Streamifys verksamhet och utveckling  
påverkas negativt  till  följd  av COVID-19, vilket kan leda 
till  att Bolagets tidshorisont  gällande  intjäningsförm åga 
och målsättningar  senareläggs. Streamifys kunder  och 
samarbetspartners är verksamma inom  olika 
branschsegment  och hur hårt de drabbas  av COVID-19-
pandemin  beror  på om de kan utfö ra sin 
affärsverksamhet. COVID-19 har generellt  resulterat i en 
ökad efterfrågan på online  streaming - och 
underh ållningstjänster.  Det är däremot  styrelsens 
bedömning  att striktare restriktioner  från 
Folkhälsomyndigheten,  eller liknande  myndighet  i 
annat land, ökar risken för störning  i varuflödeskedjan  
och kan komma att påverka Bolagets intäkter, resultat 
och därmed  finansiella ställning  negativt.  Streamify 
bedömer  risknivån som: måttlig.  
 

GDPR 
Bolagets verksamhet innefattar  användning  och lagring  
av data. Filmning  och fotografering  på offentliga  platser 
är tillåtet  så länge det  inte är kränkande, t.ex. genom  
störande eller hemlig  filmning . Hantering  av 
personuppgifter  enligt  GDPR och penningtransaktioner  
är outsourcad  till  Stripe. Stripe behandlar  
personuppgifter  i USA men inhämtar  Bolagets 
kunduppgifter  i enlighet  med  GDPR och uppfyller,  
enligt  Bolaget, de krav som uppställs  enligt  GDPR och 
på penningtransaktioner.  Det är Bolagets bedömning  
att tillräckliga  skyddsåtgärder  vidtas vid denna 
överföring  och behandling  genom  att Stripe tillämpar  
EU-kommissionens godkända  standard-klausuler som 
grund  för överföringen,  samt i övrigt  uppfyller  GDPR:s 
krav. Stripe är underleverantör  till  Bolaget  och 
processar, lagrar och verifierar nödvändig a uppgifter  
från Bolagets kunder  och kunders kunder  för att 
möjliggöra  transaktioner mellan parterna. Bolaget  
behandlar  självt e-postadresser för kunder  och kunders 
kunder.  Vidare innebär  användningen  av opensource  
inte att data är tillgänglig  för vem som helst. 
Opensource  är programvarukod  och inte en 
lagringsyta. Google  har ett rigoröst  regelverk  för hur de 
hanterar GDPR och access till  den data som lagras hos 
dem. Trots Bolagets åtgärder för att upprä tthålla 
säkerhet och integritet  för känsliga data, såsom till  
exempel  personuppgifter,  finns risk att Bolagets 
säkerhetsåtgärder avseende system samt andra 
säkerhetsrutiner, inte förhindrar  olovligt  intrång, att 
personuppgifter  eller skyddad information  röjs, eller 
annars kan anses vara förenade  med  brister. Detta skulle 
kunna skada Bolagets anseende och medföra  att 
Bolaget  blir  skadeståndsansvarigt, och därmed  
medföra  ökade kostnader  och/eller  minskade intäkter. 
Om någon  av dessa händelser skulle inträffa skulle det  
kunna få negativ effekt på Bolagets verksamhet, 
lönsamhet  och finansiella ställning.  Streamify bedömer  
risknivån som: måttlig . 
 
Nyckelpersoner  och medarbetare  
Streamifys nyckelpersoner  har omfattande  kompetens  
och erfarenhet  inom  Bolagets verksamhetsområde. I 
det  fall en eller flera nyckelpersoner  väljer att avsluta sin 
anställning  i Bolaget  finns risk att detta  medför  negativa 
konsekvenser för Streamifys verksamhet och resultat. 
Det finns risk att Streamify behöver  nyrekrytera personal 
för att ersätta nyckelpersoner,  vilket kan bli  en kostsam 
process såväl tidsmässigt som monet ärt. Det finns risk 
att Bolaget  kortsiktigt  får ökade utgifter  till  följd  av detta. 
Det finns även risk att Bolaget  inte kan ersätta personal. 
Det finns risk att Bolaget  inte kan skydda sig mot  
obehörig  spridning  av information,  vilket kan medföra  
att konkurrenter  får del  av och kan dra nytta av den 
know-how som utvecklats av Bolaget. Det föreligger  risk 
att Streamifys konkurrenter,  genom  att nyttja sådan 
informationsspridning,  vidareutvecklar  sina produk ter 
och att Streamifys därmed  får ökad konkurrens vilket kan 
medföra  negativ  inverkan på Bolagets verksamhet, 
finansiella ställning  och resultat. Streamify bedömer  
risknivån som: låg. 
 
Tvister, anspråk, utredningar  och processer  
Streamify kan bli  inblanda t i tvister inom  ramen för den 
normala affärsverksamheten och riskerar att bli  förem ål 
för anspråk i rättsliga processer rörande  avtal, 
produktansvar,  eller påstådda  brister  i leveranser av 
varor och tjänster. Sådana anspråk kan röra stora belopp  
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och medfö ra betydande  processkostnader.  Detta skulle 
kunna påverka Bolagets verksamhet, resultat och 
finansiella ställning  negativt.  För att säkerställa att 
livesänt material  följer  Streamifys riktlinjer  regleras och 
stoppas skandalklassificerat material  genom  en 
integrerad  rapporteringsfunktion.  Det finns risk att 
rapporteringsfunktionen  kringg ås, vilken skulle kunna 
medföra  att Bolaget  drabbas  negativt  såväl 
anseendemässigt som finansiellt. Streamify bedömer  
risknivån som: låg. 
 
Marknadstillväxt 
Streamify planerar att expandera  kraftigt  under  de 
kommande  åren, dels genom  att vidga  sin verksamhet 
till  nya länder,  regioner  och inom  nya kundsegment.  En 
etablering  i nya länder  och regioner  kan medföra  
problem  och risker som är svåra att förutse. Vidare kan 
etableringar  försenas och därigenom  medfö ra 
intäktsbortfall.  Nya områden kan öka 
marknadspotentialen  men kräver samtidigt  nya 
resurser. Uteblivna  synergieffekter  och ett mindre  
lyckosamt integreringsarbete  på till  exempel  nya 
marknader  kan påverka såväl Bolagets verksamhet som 
resultatet  negativt.  En snabb tillväxt kan medföra  
problem  på det  organisatoriska planet.  Det kan vara 
svårt att rekrytera rätt personal  och det  kan uppstå 
svårigheter  avseende att framgångsrikt  integrera  ny 
personal  i organisat ionen.  Streamify bedömer  risknivån 
som: låg. 
 

RISKER RELATERADE TILL BOLAGETS 
VÄRDEPAPPER 

Utdelning  
Streamify har hittills  inte lämnat någon  utdelning.  
Bolaget  befinner  sig i en inledande  expansions- och 
utvecklingsfas och eventuella  överskott  är prim ärt 
planerade  att investeras i Streamifys utveckling.  Det 
finns risk att framtida  kassaflöden inte kommer  att 
överstiga Bolagets kapitalbehov  och/eller  att framtida  
bolagsstämmor  inte kommer  att besluta om 
utdelningar.  Streamify bedömer  risknivån som: hög.  

Kursvariationer 
Det finns risk att aktiekursen genomg år stora variationer. 
Kursvariationer kan uppkomma  genom  stora 
förändringar  av köp- och säljvolymer och behöver  inte 
nödvändigtvis  ha ett samband med  Bolagets 
underliggande  värde. Kursvariationerna kan påverka 
Bolagets aktiekurs negativt.  Streamify bedömer  
risknivån som: hög.  
 
Psykologiska faktorer 
Värdepappersmarknaden  kan komma att påverkas av 
psykologiska faktorer. Bolagets värdepapper  kan 
komma att påverkas på samma sätt som alla andra 
värdepapper  som löpande  handlas på olika 
marknadsplatser. Psykologiska faktorer  och dess 
effekter på kursutveckling  är i många fall svåra att förutse 
och kan komma att påverka Bolagets aktiekurs negativt.  
Streamify bedömer  risknivån som: hög.  
 

Ingen tidigare  offentlig  handel  med  aktien 
Det finns risk att en aktiv och likvid  handel  i Streamifys 
aktie inte kommer  att utvecklas och därmed  risk för att 
aktieägare inte kommer  att kunna avyttra sina aktier eller 
att aktieägare endast kan avyttra sina aktier med  förlust. 
Det finns även risk att priset  på aktierna blir  förem ål för 
avsevärda fluktuationer.  Framförallt  kan priset  på 
aktierna påverkas av förändringar  i utbud  och 
efterfrågan, fluktuationer  i resultat, förmåga att nå upp  
till  vinstförändringar,  förändringar  i det  allmänna 
ekonomiska läget,  förändringar  i lagar och regelverk  
samt andra faktorer. Det finns dessutom risk att den 
generella  volatiliteten  på aktiemarknaden  leder  till  att 
priset  på aktierna pressas ned. Streamify bedömer  
risknivån som: Måttlig.  
 
Marknadsplats 
Streamifys aktie är planerad  att upptas  till  handel  på 
Spotlight,  som är ett särskilt företagsnamn  under  ATS 
Finans AB, ett värdepappersbolag  under  
Finansinspektionens tillsyn. Spotlight  driver  en 
handelsplattform  (MTF). Aktier  som är noterade  på 
Spotlight  omfattas inte av lika omfattande  regelverk  
som de aktier som är upptagna  till  handel  på reglerade  
marknader.  Spotlight  har ett eget  regelverk,  som är 
anpassat för mindre  bolag  och tillväxtbolag.  Som en 
följd  av skillnader i de olika regelverkens omfattning,  
kan en placering  i aktier som handlas på Spotlight  vara 
mer riskfylld än en placering  i aktier som handlas på en 
reglerad  marknad. Streamify bedömer  risknivån som: 
måttlig.  
 
Likviditetsbrist  i marknaden  för Bolagets aktie  
Likviditeten  i Streamifys aktie kan bli  begränsad.  Det är 
inte möjligt  att förutse hur investerarna kommer  att 
agera i framtiden.  Om en aktiv och likvid  handel  inte 
utvecklas kan det  innebära  svårigheter  att sälja större 
poster  inom  en snäv tidsperiod,  utan att priset  i aktien 
påverkas negativt  för aktieägarna. Det finns inga 
garantier  för att aktiekursen kommer  ha en positiv 
utveckling.  Bolaget  bedömer  sannolikheten  för att 
risken inträffar som: måttlig.  
 
Ej säkerställda teckningsfö rbindelser  
Bolaget  har skriftligen  avtalat om teckningsförbindelser  
med  ett antal olika parter  (se avsnittet 
ëPkgy|s|q«p¢rbindelserëÞÎ Dessa har dock  inte 
säkerställts via förhandstransaktion,  bankgaranti  eller 
liknande.  I det  fall en eller flera av de parter  som lämnat 
teckningsförbindelse  inte skulle fullgöra  skriftligen  
avtalat åtagande  finns risk att detsamma kan komma att 
påverka emissionsutfallet  negativt.  Streamify bedömer  
risknivån som: låg. 
 
Konjunkturutveckling  och valutarisk 
Exceptionella  externa faktorer  såsom inflation,  valuta- 
och ränteförändringar,  tillg ång och efterfrågan samt 
låg- och högkonjunkturer  kan ha inverkan på 
rörelsekostnader  och försäljningspriser.  Streamifys 
framtida  intäkter  kan bli  negativt  påverkade av dessa 
faktorer, vilka står utom  Bolagets kontroll.  Streamify 
bedömer  risknivån som: låg



STREAMIFY I KORTHET 

En användarvänlig och konkurrenskraftig  plattform:  Streamify lanserade under  2019 en högkvalitativ  online  
baserad plattform  som kombinerar  livesändning - och E-commerce  möjligheter  inom  bland  annat nöjes-, 
musik-, sport - och utbildningsbranschen.  
  
Återkommande  och diversifierade  intäkter:  Streamify tillhandah åller en så kallad SaaS-plattform  där intäkten 
från tittarna fördelas ungefär  30/70  mellan Streamify och kunden.  För samarbetspartners tar Streamify ut en 
startavgift, en löpande  månadskostnad samt en procentuell  andel  av försäljningen  på plattformen  (cirka 10å
30 procent).  För användare är tjänsten gratis att använda och Streamify behåller en procentuel l andel av 
intäkten. 

 
Bevisad affärsmodell:  Streamify har ett växande antal användare och samarbetspartners i form av personer,  
företag,  organisationer  och föreningar  som verkar inom  flera olika branschsegment.  Bolaget  befinner  sig i 
en tidig  fas med  begränsade  intäkter  men under  perioden  juli till  september  2020 genomfö rdes cirka 3 600 
livesändningar  genom  Streamify. 
 
Höga marginaler  å ROI: Streamify har noterbart  låga driftkostnader  och en ROI (return-on-investment) på 55x 
per livesändning.  
 
Unika konkurrensfördelar:  Streamify ger användare och samarbetspartners  kontroll  och erbjuder  flera 
intäktsmöjligheter.  Kunderna kan livestreama fritt, utan förpliktelser  sett till  antalet följare, tittare  och 
potentiella  annonsintäkter.   

 
Videostreamingmarknaden:  Det finns en växande efterfrågan på molnbaserad e livestreaminglösningar  för 
att öka räckvidden  för videoinneh åll. Videostreamingmarknaden  värderades till  42,6 miljarder  USD 2019 och 
har en beräknad  genomsnittlig  (CAGR) tillväxt på 20,4 procent  under  perioden  2020å2027.1   

 
Utvecklingspotential:  Utöver lansering av en E-commerce  lösning  i Q1 2021 arbetar Bolaget  även med  att 
anpassa plattformen  för att stödja nya automatiska (AI)- kameralösningar  inom  sport. 
 
Tillväxtmöjligheter  på en internationell  marknad:  Plattformen  är redan idag  internationellt  skalbar och 
anpassad för den globala  marknaden.  Streamify är nu redo  att accelerera tillväxttakten  och genom  
kapitaliseringen  gå mot  den globala  marknaden.   
 
Positivt kassaflöde: Med  nuvarande satsningar har Streamify som målsättning  att nå positivt  kassaflöde 2024 
vid en nettooms ättning * om cirka 60 MSEK. 
 
*Se detaljerad  beskrivning  om netto omsättning  på sida 5. 

  

 
1 Grand view Research (2020). Video Streaming Market Size, Share & Trends Analysis Report By Streaming Type, By Solution, By Platform, By 

Service, By Revenue Model,  By Deployment  Type, By User, By Region, And Segment Forecasts, 2020 å 2027. 
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INBJUDAN  TILL TECKNING AV UNITS  

EMISSIONSBESLUT 

På extra bolagsstämma  i Streamify AB den 3 december  2020 beslutades att genomföra  en publik  emission av 

units som totalt  (via aktier och vederlagsfria  teckningsoptioner)  kan tillföra  Bolaget  cirka 24,2 MSEK före 

emissionskostnader. Teckningsperioden  äger rum mellan den 9 december  till  den 23 december  2020. 

Emissionen genomförs  utan företrädesrätt för befintliga  aktieägare. 

 

EMISSIONSVOLYM  OCH EMISSIONSKOSTNADER  

Vid fulltecknad  initial  emission av units kommer  aktiekapitalet  att öka med  357 740,00 SEK, från 506 860,85 SEK 

till  864 600,85 SEK och antalet aktier kommer  att öka med  2 308 000 aktier, från 3 270 070 aktier till  5 578 070 

aktier, envar med  ett kvotvärde om cirka 0,155 SEK per aktie. Initial  emission tillfö r Streamify 14 078 800,00 SEK 

(inklusive bryggl ån på 2 074 000 SEK och kompensation  till  bryggl ånegivare för tidigare  erhållet  bryggl ån om 

414 800 SEK). Brygglån och kompensation  är avsett att kvittas mot  units i emissionen och avser således ej kontant  

likvid  för bryggl ånegivarna. Via initial  emission av units beräknas emissionskostnaderna uppgå  till  cirka 1,3 MSEK 

(vilket motsvarar cirka 9,5 procent  av den initiala emissionsvolymen (exklusive kompensation).  

 

Det antalet units som emitteras genom  emissionen är 461 600 stycken. Varje unit  innehåller fem (5) aktier och tre 

(3) teckningsoptioner.  Det antalet teckningsoptioner  av serie TO 1 som emitteras är 1 384 800. Om samtliga 

teckningsoptioner  av serie TO 1 nyttjas kommer  aktiekapitalet  att öka med  214 644,00 SEK, varvid Bolaget  tillförs  

ytterligare  10 109 040,00 SEK före emissionskostnader. Vid fullt  nyttjande  av vederlagsfria  teckningsoptioner  

uppg år emissionskostnaderna till  cirka 0,8 MSEK (vilket motsvarar cirka 8 procent  av emissionsvolymen från 

nyttjandet  av vidhängan de teckningsoptioner).   

 

UNITS 

En (1) unit  består av fem (5) aktier och tre (3) vederlagsfria  teckningsoptioner  av serie TO 1. 

 

TECKNINGSKURS 

Teckningskursen är 30,50 SEK per unit, vilket motsvarar 6,10 SEK per aktie. Courtage  utgår ej. 

 

ANSVAR 

Styrelsen för Streamify är ansvarig för innehållet i detta  dokument.  Styrelsen försäkrar härmed  gemensamt  att de 

vidtagit  alla rimliga  försiktighets åtgärder för att säkerställa att uppgifterna  i dokumentet,  såvitt de vet, 

överensstämmer med  faktiska förhållanden  och att ingenting  utelämnats som kan påverka bedömningen  av 

Bolaget. 
 

Styrelsen för Streamify AB, december  2020 

 

Johan Klitkou Styrelseledamot  och VD 

Lars Ekström Styrelseordförande  

Peter Nyström Styrelseledamot  

Hans Åsling Styrelseledamot  
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VD JOHAN  KLITKOU   

Sedan jag var tio  år har jag haft ett  brinnande  intresse för datorer  och av att skapa olika program  
och plattformar.  Livestreamad video  är av sin natur svår att kostnads- och intäktsbestämma och 2017 
såg jag en möjlighet  att kunna erbjuda  marknaden  en skalbar modern  plattform  för livestreamad 
video,  med  fokus på intäktsmaximering  för kunderna.  Jag började  skissa fram ett antal parametrar  
som senare skulle styra utvecklingen  av en ny plattform  och 2019 lanserades Streamify 
publikt.   
 
Streamify kombinerar  de i nuläget  starkaste digitala  trenderna  å livestreaming  och E-
commerce  å på en och samma plattform.  Att  som slutanvändare kunna se en match live och 
samtidigt  ha möjlighet  att köpa lagtröjan  utgör  stommen  i Streamify. Samtidigt  äger 
kundgrupperna  rätten till  eget  filmat  material, något  som ger oss en stor konkurrenskraftig  
fördel  då de flesta konkurrenter  inte erbjuder  detta. Kunder till  Streamify äger sitt material, 
sin kund och sin försäljningsprocess.  Detta är viktiga kärnvärden både för oss och för våra 
kunder  för att de ska kunna öka sina intäkter  och bygga  egna långsiktiga  försäljningskanaler 
med  Streamify som leverantö r. Streamify växer tillsammans med  kundernas ökade 
möjligheter  till  intäkter. 
 
Livesändningar är en kostnadseffektiv lösning  för att nå kunder,  och det  är på väg att bli  en självklarhet att de 
används exempelvis för att direktsända  event samt sälja fysiska och digitala  produkter  i form av en modern  variant 
av TV-shop (s.k. E-commerce ) och/eller  för att ta betalt  för sändningar  (Pay-per-View). Facebook vill underlätta  att 
tjäna pengar  på livesändningar  och YouTubers hänvisar tittare  till  donationstjä nsten Patreon. E-commerce  
förväntas omsätta 129 miljarder  USD i Kina 20202 och gör  nu på allvar intåg i Europa. Streamify har under  den 
senaste tiden  upplevt  en ökad efterfrågan på vår produkt  från många olika branscher, som till  exempel  sport - och 
nöjesbranschen.  
 
Efterfrågan på effektiva livesändningslösningar  har ökat exponentiellt,  delvis med  anledning  av COVID-19. Under  
januari till  oktober  2020 såg vi en stor ökning  i antalet konton  och idag  har plattformen  fler än 3 400 aktiverade 
konton.  Den ökade tillväxten av livesändningar  via vår plattform  har däremot  påverkats efter striktare restriktioner  
från Folkhälsomyndigheten  under  november  månad 2020 och kan komma att påverka även antalet 
livesändningar  i december  2020. Vi är trots detta  trygga  i vår målsättning  att upp nå en nettoomsättning  på över 
1 MSEK för helåret 2020. En stor fördel  med  Streamify är att det  fungerar  lika väl oavsett vilken bransch det  rör 
sig om. Nöjes-, musik-, sport - eller utbildningsevenemang  å finns det  en publik  eller tittarskara så är Streamify en 
enkel och lättillgänglig  lösning.  Intäkter genere ras genom  att tittarna köper  fysiska eller digitala  varor från 
kundens Premiumkanal, donerar  pengar  eller betalar  för att titta  på video  - allt via Streamifys plattform.  Streamify 
är gratis att använda och intäkten från slutanvändare fördelas mellan kund och Streamify där vi behåller cirka 30 
procent  av intäkten.  
 
Genom  våra inplanerade  försäljnings- och marknadsaktiviteter  är vår plan att ingå fler samarbetsavtal och nå en 
ökad synlighet  på marknaden,  och på så sätt se en fortsatt  stark tillväxt. I nuläget växer antalet samarbetspartners 
och användare i rask takt, med  flertalet  pågående  dialoger  med  personer,  företag,  organisationer  och föreningar  
inom  olika branschsegment.  Vår förhoppning  är givetvis att detta  ska rendera  i liknande  eller större avtal än 
Stockholm Distrikts Basketförbund.  
 
Streamify har en global  potential  och är genom  sin tekniska uppbyggnad  redan internationellt  anpassad. Vi vill 
nu tillföra  Bolaget  kapital för att snabbt  ta marknadsandelar  enligt  vår tillväxtplan  och vidareutveckla lösningarna 
inom  E-commerce.  Ett viktigt  komplement  för våra samarbetspartners och användare är att kunna sälja fysiska 
varor i anslutning  till  video,  exempelvis musiker som säljer merchandise  eller arrangörer/utställare  som säljer sina 
varor.  
 
Vi rider  just nu på den eftertraktade  vågen av att befinna  oss precis rätt i tiden,  med  en fantastisk produkt  och hög 
efterfrågan. Streamify står inför en spännande tillväxtresa och efter lanseringen av plattformen  2019 är vi nu redo  
att ta nästa kliv. 

 

 
Johan Klitkou 
Verkställande direktör,  Streamify AB 
 

 

 
2 iiMedia  2020. 
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MOTIV  TILL ERBJUDANDET 

Den aktuella kapitaliseringen  är en förutsättning  för en ökad tillväxttakt, genom  vilken Streamify kan fortsätta 

arbetet  inom  organisations - och produktutveckling  samt ingå nya strategiska samarbetsavtal för att därefter  styra 

försäljningen  mot  den bredare  internationella  marknaden.  Med  de angivna satsningarna är Bolagets målsättning  

att uppnå  positivt  kassaflöde år 2024.  

 

Bolaget  lanserade under  2019 den plattform  som man har utvecklat sedan 2017 och idag  bedrivs  under  

Streamify. Streamify erbjuder  en lättanvänd digital  plattform  som kombinerar  livestreaming  och E-commerce  i 

ett. Plattformen  riktar sig till  både den individuella  användaren och större företag,  organisationer  och föreninga r. 

Streamify har sedan lanseringen  2019 upplevt  ett stigande  intresse från marknaden  och efter positivt  genomförda  

pilotprojekt  med  samarbetspartners har plattformen  upplevt  en tilltagande  tillväxt på kort tid.  Efterfrågan på 

digitaliseringslösningar  har ökat markant de senaste åren och Streamify befinner  sig i nuläget  i ett  tidigt  skede av 

en uppskalningsfas, med  en ambitiös  tillväxtplan.  Bolaget  vill genom  den förestående  kapitalisering  ta tillvara på 

det  momentum  Bolaget  just nu befinner  sig i. Därav har Bolagets styrelse tagit  beslut  om att ansöka om 

upptagande  till  handel  av Streamifys aktie och teckningsoption  på Spotlight  Stock Market, samt i anslutning  

därvid  genomföra  en emission av units som kan tillfö ra Streamify initialt  cirka 14,1 MSEK före emissionskostnader. 

Vid fullt  nyttjande  av teckningsoptionerna  under  vintern 2021 tillförs  Bolaget  ytterligare  cirka 10,1 MSEK före 

emissionskostnader.  

 

Styrelsen i Bolaget  ser flera fördelar  med  att notera Bolagets aktie på Spotlight  Stock Market. Att  verka i en 

noterad  miljö  ökar bland  annat potentiella  samarbetspartners, användares och tittares kännedom  om Bolagets 

plattform  och Streamify ser en möjlighet  att nå ut med  sitt erbjudande  till  en bredare  marknad.  

 

BRYGGFINANSIERING 

Inför emissionen har Streamify genomfört  en bryggfinansiering  om sammanlagt  cirka 2 MSEK genom  ett antal 

parter  (se avsnittet ëPkgy|s|q«p¢rbindelserë i detta  memorandum).  Bryggfinansieringen  är en del  av de totala 

teckningsförbindelserna  om cirka 7,1 MSEK och har betalats in på förhand  i syfte för Bolaget  att kunna bedriva  

verksamheten och upprä tthålla ett högt  utvecklingstempo  under  emissions- och noteringsprocessen.  Brygglånet 

kommer  att kvittas mot  units i emissionen. 

 

De parter  som lämnat bryggfinansiering  erhåller en premi e i form av ytterligare  units som motsvarar 20 procent  

(motsvarande totalt  0,4 MSEK) av inlånat belopp.  Premien kommer,  precis som bryggl ånet, att kvittas mot  units i 

nu förestående  emission och innebär  således inte något  kapital för bryggl ånegivarna. 

 

EMISSIONSLIKVIDENS ANVÄNDANDE  

Total emission av units (aktier och vederlagsfria  teckningsoptioner)  kan tillföra  Bolaget  totalt  cirka 24,2 MSEK före 

emissionskostnader. Genom  initial  emission av aktier tillförs  Streamify 12,4 MSEK efter emissionskostnader, varav 

cirka 2 MSEK avser redan mottaget  bryggl ån. Vid fullt  nyttjande  av vederlagsfria teckningsoptioner  av serie TO 1 

tillförs  Bolaget  ytterligare  cirka 9,3 MSEK efter emissionskostnader. 

 

Nettolikviden  om totalt  cirka 21,7 MSEK är avsedd att finansiera följande: 

. 

¶ Cirka 55 procent  kommer  att gå till  marknadsförings - och försäljningsaktiviteter.  Bolaget  avser 

rekrytera två nya säljare på heltid  och etablera  ett säljkontor  med  bas i Stockholm. Förstärkningen  

av Bolagets säljresurser görs i syfte att ingå fler avtal med  samarbetspartners. Den del  av likviden  

som går till  marknadsföringsaktiviteter  är en del  av Bolagets strategi  för att tillsammans med  

samarbetspartners öka Bolagets kännedom  på marknaden  och öka antalet tittare  samt fortsatt 

bedriva  varumärkesprofilering  genom  digitala  kanaler. 

¶ Cirka 29 procent  kommer  gå till  förstärkning  av rörelsekapital  och vidareutveckling.  Det innefattar  

drift  av basverksamheten, med  befintlig  personal  och vidareutveckling  av Bolagets plattform.  

Marknaden  som Streamify befinn er sig på är i ständig  förändring  och Bolaget  måste vara beredd  

på att möta  samarbetspartners, användares och tittares efterfrågan  genom  fortsatt  utveckling  av 

plattformen.  En del  i den utvecklingen  är Bolagets kommande  E-commerce  lösning  som planeras 
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att lanseras brett  på plattformen  under  Q1 2021. Genom  att fortsätta utveckla affärsmodellen  och 

öppna  upp  nya intäktsströmmar  för Bolagets samarbetspartners och användare, skapar det  goda  

förutsättningar  för återkommande  intäkter för Streamify.  

¶ Cirka 9 proce nt kommer  gå till  kvittning  av brygglån  (ej likvid  för Bolaget). 

¶ Cirka 7 procent  kommer  gå till  kundprojektrelaterade  kostnader, deltagande  på mässor, 

låneutrustning  och dylikt.  

 

Ovanstående fördelning  kan bli  föremål för förändring  och revidering  baserat på ändrade  omständigheter  eller 

nya affärsmöjligheter.   

  

FÖRUTSÄTTNINGAR FÖR EMISSIONENS GENOMFÖRANDE   

Lägsta gräns för att genomföra  den förestående  emissionen uppg år till  14,1 MSEK, vilket utgör  100 procent  av 

initial  emissionslikvid. 7,1 MSEK av emissionslikviden  har redan tecknats genom  erhållna teckningsfö rbindelser,  

se sid 28. Emissionen inför notering  är även villkorad  av att marknadsplatsens ägarspridningskrav  uppn ås, samt 

att marknadsplatsen slutligt  godkänner  Bolaget  för notering.  Detta dokument  speglar  förutsättningarna  utifrån 

att samtliga ovannämnda  beslut  tas enligt  plan. 

 

FRAMTIDA  KAPITALBEHOV  

Förutsatt att nu förestående  kapitalisering  (inkl. nyttjande  av teckningsoptioner)  fulltecknas, är målsättningen  att 

uppnå  positivt  kassaflöde under  2024. Således är Bolaget  ej i behov  av ytterligare  kapitaltillförsel  i enlighet  med  

nuvarande tillväxtplan.  Nya tillväxtmöjligheter  för Streamify kan öka marknadspotenti alen, men kan komma att 

kräva ytterligare  resurser. Styrelsen kommer  potentiellt,  i samband med  Bolagets planlagda  globala  satsning och 

efter genomfört  pilotprojekt  globalt  i 2022, att under  2023 göra  en ny bedömning  om ytterligare  finansiering  är 

aktuellt . Om Bolaget  inte får in efterfrågat  kapital i den förestående  kapitaliseringen  kan Streamify komma att 

bedriva  verksamheten i en begränsad  takt. Alternativt  gör  styrelsen en ny bedömning  om ytterligare  

kapitalanskaffning  är aktuellt. 

 

VÄRDERING I ERBJUDANDET 

Med  anledning  av den snabba tillkomsten  av tjänster för live streaming  saknas vedertagna  värderingsmodeller  

för bolag  som Streamify. Pre-money värderingen  om cirka 19,9 MSEK har i huvudsak fastställts baserat på 

diskussioner mellan styrelsen i Streamify och Sedermera Fondkommission  kring  Bolagets befintliga  verksamhet, 

framtida  potential,  målsättningar  och långsiktiga  affärsutsikter. Vid bedömningen  av Bolagets värdering  har även 

hänsyn till  marknadspriset  för andra jämförbara  noterade  bolag  tagits. I samband  med  diskussionerna har Bolaget  

erhållit  teckningsåtaganden  motsvarande cirka 50 procent  av den initiala emissionen. Mot  bakgrund  av detta  

anses värderingen  således vara marknadsmässig. 
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STREAMIFY AB 

Bolaget  grundades  2017 med  avsikten att skapa en bättre lösning  för hur livesändning  ska se ut i framtiden.  2019 

lanserades plattformen  Streamify, som är en lättanvänd digital  plattform  som kombinerar  livestreaming  och E-

commerce  i ett. Tjänsten riktar sig till  både den individuella  användaren och större etablerade  aktörer inom  

diverse branschsegment.  En lokal artist kan exempelvis använda Streamify för att livestreama en musikkonsert, 

likväl finns möjligheten  att livestreama större evenemang  såsom en fotbollscup  till  tusentals tittare. Plattformen  är 

tekniskt skalbar och går därför att anpassa utefter  antalet tittare  på aktuella livestreamingar.  

 

Streamifys samarbetspartners är verksamma inom  en mängd  olika branscher, exempelvis inom  sport  och musik. 

Streamifys samarbetspartners kännetecknas genom  ett gemensamt  behov  av utökade  intäktsmöjligheter  via 

tjänster inom  livestreaming  och E-commerce.  Streamify har ett flertal licensavtal med  vinstdrivande  aktörer, så 

kallade samarbetspartners, som i sin tur arrangerar evenemang  som livestreamas genom  Streamify. Vidare riktar 

sig Streamify även till  mindre  kunder,  användare, som själva kan livestreama på plattformen  gratis. Dessa kunder  

genererar  sedan egna intäkter  genom  att tittare  som betalar  för åtkomst  till  användarens livestream, varvid 

Streamify behåller en angiven procentandel.  Se processen nedan. 

 

 

 

PLATTFORMEN  

Streamify ställer inga särskilda krav på antalet tittare, intäktsgenerering  eller ändamål utan tillhandah åller endast 

plattformen,  vilken ger kunder  möjligheten  att på egen hand skapa en livestream och skapa intäktsmöjligheter.  

Tittare kan sedan interagera  med  livestreamingen  genom  exempelvis chattfunktioner,  sponsring eller E-

commerce.  Dessa är viktiga kärnvärden för Streamifys kunder  för att de ska kunna öka sina intäkter  och bygga  

egna långsiktiga  försäljningskanaler  med  Streamify som leverantör.  

 

PLATTFORMENS UPPBYGGNAD 

Plattformen är baserad på en mikrotjänst arkitektur  där samtliga tjänster är utvecklade i Go, ett så kallat statiskt 

skrivet, sammanställt programmeringsspr åk utformat  av Google.  Plattformen  har utvecklats sedan 2017 och 

omfattar  cirka 600 000 rader kod. Plattformen  körs prim ärt på servrar hostade av Google  Cloud  Platform där 

service discovery och schemaläggning  av tjänster på servrarna hanteras automatiskt  i molnet.  

 

Tack vare den automatiska schemaläggningen  och smart skalning av till  exempel  transkodning så aktiveras inte 

några kostnader  om inte en livesändning  är igång. Plattformen  skalar upp  och ned behovet  av transkodning 

baserat på antalet aktiva sändningar.  Det enskilt största evenemanget  som hittills  har sänts med  Streamify hade 

20 000 tittare  samtidigt,  vilka tillsammans förbrukade  39 000 Mbps  (megabits  per second).  

 

OPEN SOURCE 

Eftersom plattformen  är egenutveckla d och bygger  på kända open  source-lösningar, dvs.  datorprogram  vars 

källkod  inte är propriet är utan är tillgänglig  att använda, läsa, modifiera  och vidaredistribuera  för den som vill, 

finns inte några licenskostnader  eller beroenden  av molntjänsters  hostade transkodnings/ media -erbjudanden.  

Fördelen  med  open  source är ett erbjudande  som möjligg ör processen att konvertera en ljud - eller videofil  från 

ett kodningsformat  till  ett  annat för att öka antalet kompatibla  målenheter  som en mediefil  kan spelas på.  

Å Köpa varor 

Å Ge sponsoring  

Å Interagera  med  andra 

tittare  och användare 
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Det finns däremot  både  för- och nackdelar med  att använda open  source. Vid användandet  av open  source måste 

följande  punkter  beaktas noggrant.   Nedanstående  punkter  utgör  i nuläget  inte några utmaningar  som påverkar 

Bolaget  negativt . 

 

1. Det kan i vissa fall uppkomma  brist på support , detta är oftast inte ett stort problem,  men ibland  uppstår  

svårhanterade problem  utan tydliga  lösningar , och då kan det  vara relativt svårt att hitta rätt information.  För 

att undvika detta  probl em försöker Bolaget  att alltid  använda bibliotek  och mjukvaror  som har gott  stöd hos 

communityn  samt kan om det  behövs själva göra förändringar  som krävs.  

 
2. Det kan uppstå  problem  med  licensen för open  source-lösningarna . För att undvika detta  använder Bolaget  

därför  inte kod  som använder sig av licenser som skulle orsaka sådana problem.  

 
3. Det kan även uppstå  förändringar  i upstream, exempelvis är det  möjligt  att bygg a en produkt  baserat på ett 

upplägg  för att sedan bli  av med  en viktig  feature som tas bort  av utvecklaren av open  source-mjukvaran då 

endast ett mycket litet  antal använder den. Bolaget  har möjlighet  att låsa beroenden  till  specifika versioner, 

vilket innebär  att Bolaget  inte drabbas  av sådana förändringar  då de själva väljer att uppdatera  eller inte. 

 

 

 

Anders Widmarks konsert som sändes live via Streamify den 29 maj 2020. 

 

 

REST-API 

API är ett enkelt sätt för samarbetspartners att koppla  ihop  deras egna lösningar  och program  med  Streamifys 
plattform.  Ett REST API är ett  sätt på vilket man bygger  ett  API som baseras på de funktioner  som finns i HTTP 
(Hyper Text Transfer Protocol). Genom Bolagets rest-API är det  möjligt  att ansluta samarbetspartnerns  egen 
hemsida och ansluta direkt  till  Streamifys funktioner  för livestreaming  och E-commerce.   
 

Plattformen  exponeras genom  ett rest-API och en uppsättning  funktioner  som möjligg ör skapande av 

applikationer,  som både används av Bolagets egna gränssnitt, så som administrationskonsolen  och iOS-appen,  

eller integrerande  system. Detta säkerställer att integrationsmöjligheterna  för samarbetspartners är mycket goda  

och att dokumentationen  håller hög nivå. Detta förstärker Streamifys varumärkesprofilering  och synlighet  på 

marknaden  då Bolaget  marknadsförs genom  sina samarbetspartners och får exponering  utöver  sin egen  

marknadsföring.   
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KONKURRENTER OCH MARKNAD  

LIVESTREAMING  

Livestream är ett konkurrerande  bolag  som ger användaren möjligheten  att ansluta företagets 

livestreamningstj änst direkt  till  kundens webbplats  eller andra sociala plattformar.  Dacast är en annan konkurrent.  

Båda plattformarna  erbjuder  kunderna  möjligheten  att arrangera live- och on-demand  innehåll. Livestream och 

Dacast tar betalt  via licensavgifter, vars storlek bland  annat baseras på livestreamingens  kapacitet, antalet tittare  

och kundens lagring.  Styrkorna i dessa företags produkter  är enkelheten  i att ansluta till  andra plattformar.  Dock 

begrä nsas de även till  viss del  när de behöver förlita  sig på att dessa plattformar  ska fungera  enligt  önskemål. 

Därtill  kan licensavgiften,  som delvis är baserad på antalet tittare, utgöra  en ekonomisk  tröskel för kunderna  

avseende användandet  av tjänster. Twitch är en annan konkurrent,  men riktar främst in sig på livestreaming  inom  

gaming -segmentet.  Twitch driver  sändningarna  via sin egen plattform  och kräver varken betalning  från de som 

livestreamar eller de som tittar.  Istället förlit ar sig företaget  på reklamintäkter.  De som livestreamar från Twitch får 

sina intäkter via donationer  från sina tittare. I jämförelse med  Twitch ser Streamify en fördel  i Bolagets egen 

affärsmodell  (rev-share). Denna affärsmodell  möjligg ör mindre  aktörer att vara lönsamma direkt  genom  sin 

livestreaming,  utan att förlita  sig på donationer.  

 
 

ALTERNATIVA LÖSNINGAR 
YouTube ses främst som en indirekt  konkurrent  med  sina alternativa lösningar  inom  streamingsegmentet.  

YouTube är som störst inom  video -on-demand  där deras intäkter till  stor del  härrör sig från reklam. Plattformen  

är enkel att använda, går snabbt  att komma igång med  och är därtill  även lättintegrerad  med  andra plattformar.  

Den enkla och snabba åtkomsten  gör dock att vem som helst har möjlig het att ladda upp  och titta på videor  utan 

några väsentliga hinder,  vilket kan leda till  upphovsrättsliga  utmaningar.  

 

E-COMMERCE 

Bambuser är ett företag  som, via sin plattform,  erbjuder  sina användare möjligheten  att driva egen 

varumärkeshantering  och försäljning. Bambusers styrka är möjligheten  till  både  direktsänd  och privat interaktion  

mellan säljare/streamare och köpare/tittare.   

 

UNIK  KOMBINATION  

Trots hård konkurrens från de enskilda segmenten  har ingen  utomstående  aktör, enligt  ledningens  uppskattning , 

valt att erbjuda  den kombination  av produkter  som Streamify gör  till  alla användare, utan särskilda krav på antal 

följare  eller motsvarande parametrar som är vanligt  hos konkurrenterna.  Nedan  följer  en tabell  som visar Bolagets 

erbjudande  till  alla kunder,  utan förpliktelser  eller krav i relation  till  jämförbara  konkurrenter.   
 

1. Whitelabel  refererar till  kundens möjlighet  till  att sälja och äga sina tjänster via de säljande företagets plattform.  

2. Den obegränsade  kapaciteten refererar till  om det säljande företaget  tar betalt  efter kapacitet, d.v.s. antalet tittare, lagring  etc. 

  






















































































