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OM MEMORANDUMET

DEFINITIONER

| detta memorandum géller féljande definitioner om inget annat
anges: Med é * ~ z "etlek @&#Eeamifyé avses Streamify AB med
organisationsnummer 55912741399. Med MiSpotlight & avses
marknadsplatsen Spotlight Stock Market, sarskilt foretagsnamn
till ATSFinans AB med organisationsnummer 556736-8195.

FINANSIELL RADGIVARE OCH EMISSIONSINSTITUT

| samband med emissionen som beskrivs i detta memorandum
ar Sedermera Fondkommission finansiell radgivare och
emissionsinstitut till Streamify. Sedermera Fondkommission &r
ett sarskilt bolagsnamn under ATS Finans AB, som &r ett
vardepappersbolag under Finansinspektionens tillsyn och ett
dotterbolag till Spotlight Group AB, som per den 15 september
2020 &r noterat pa& Spotlight Stock Market. Sedermera
Fondkommission har bitratt Streamify vid upprattandet av detta
memorandum. Styrelsen i Streamify ar ansvarig for innehallet,
varpa Sedermera Fondkommission och ATS Finans AB friskriver
sig frén allt ansvar i forhallande till aktieagare i Streamify samt
avseende andra direkta eller indirekta konsekvenser till foljd av
beslut om investering eller andra beslut som helt eller delvis
grundas pa uppgifterna i memorandumet.

UNDANTAG FRAN PROSPEKTSKYLDIGHET

Detta memorandum har inte granskats och godkants av
Finansinspektionen och &r undantaget frdn prospektskyldighet
enligt 2 kap. 4 8 Lag (1991:980) om handel med finansiella
instrument beaktat att det sammanlagda beloppet som erléaggs
av allmanheten under en 12-méanadersperiod motsvarar hogst
2,5 miljoner euro.

MEMORANDUMETS DISTRIBUTIONSOMRADE
Aktierna ar inte foremal for handel eller ansokan darom i nagot
annat land &n Sverige. Inbjudan enligt detta memorandum
vander sig inte till personer vars deltagande forutsatter
ytterligare prospekt, registrerings atgéarder eller andra atgarder
an de som féljer svenskratt. Memorandumet far inte distribueras
i USA, Australien, Japan, Kanada, Nya Zeeland, Sydafrika, Hong
Kong, Schweiz, Singapore eller andra lander dar distributionen
eller denna inbjudan kraver ytterligare atgarder enligt
foreg dende mening eller strider mot regler i sddant land. For
memorandumet géaller svensk ratt. Tvist med anledning av
innehallet eller darmed sammanhangande rattsfornallanden ska
avgoras av svenskdomstol exklusivt.

MEMORANDUMET TILLGANGLIGT

Memorandumet finns tillgangligt p& Streamifys huvudkontor
samt p& Bolagets hemsida (www.streamify.io). Memorandumet
kan &aven nas via Spotlights och Sedermera Fondkommissions
respektive  hemsidor  (www.spotlightstockmarket.com  och
www.sedermera.se).

UTTALANDEN OM OMVARLD OCH FRAMTID

Uttalanden om omvérlden och framtida forhallanden i detta
dokument aterspeglar styrelsens nuvarande syn avseende
framtida handelser och finansiell utveckling. Framéatriktade
uttalanden uttrycker endast de bedémningar och antaganden
som styrelsen gor vid tidpunkten for detta memorandum. Dessa

uttalanden ar vél genomarbetade, men lasaren uppméarksammas
pa att dessa, sdsom alla framtidsbedémningar, ar forenade med
osékerhet.

REVISORNS GRANSKNING

Utbver vad som anges i revisionsberéattelse och rapporter
inforlivade genom  hénvisning har ingen information i
memorandumet granskats eller reviderats av Bolagets revisor.

REFERENSEROCH KALLHANVISNINGAR

Styrelsen forsakrar att information frdn referenser och
kallhanvisningar har atergivits korrekt och att & savitt styrelsen
kanner till och kan forsékra genom jamférelse med annan
information som offentliggjorts av berdrd part dinga uppgifter
har utelamnats p& ett satt som skulle géra den atergivna
informationen felaktig eller missvisande.

SPOTLIGHT STOCK MARKET

Streamify har ansokt om och &ar godkant for notering pa
Spotlight, forutsatt att Bolaget uppn ar den lagsta gransen for
emissionen och erforderlig agarspridning. Harutdver &r foretaget
skyldigt att folja andra tillampliga lagar, férordningar och
rekommendationer som galler for bolag som &r noterade pa
Spotlight.

Spotlight driver en sd kallad MTF-plattform. Bolag som &r
noterade pa Spotlight har forbundi t sig att folja Spotlights vid var
tid gallande regelverk. Regelverket syftar bland annat till att
sékerstélla att aktiedgare och 6évriga aktorer pd marknaden far
korrekt, omedelbar och samtidig information om alla
omstéandigheter som kan paverka bolagets aktiekurs.

Handeln pé& Spotlight skeri ett elektroniskt handelssystem som &r
tillgangligt fér de banker och fondkommissionarer som &r
anslutna till Nordic Growth Market. Det innebér att den som vill
kopa eller sélja aktier som &ar noterade pa Spotlight kan anvanda
sin vanliga bank eller fondkommissionar.

Spotlights regelverk och aktiekurser &terfinns pa Spotlights
hemsida (www.spotlightstockmarket.com).

Dokumentet har granskats av Spotlight i enlighet med Spotlights
regelverk. Godkannandet innebar inte nagon garanti fran
Spotlight om att sakuppgifterna i memorandumet &r korrekta
eller fullstandiga.

INFORMATION FRAN TREDJE PART

Memorandumet innehaller information fran tredje part. Bolaget
bekraftar att information fran tredje part har atergetts korrekt och
att savitt Bolaget kanner till och kan utréna av information som
offentliggjorts avtredje part inga sakforhdllanden har utelamnats
som skulle géra den atergivna informationen felaktig eller
vilseledande.

TVIST

Tvistmed anledning avinnehallet i memorandumet eller darmed
sammanhangande rattsférhallanden ska avgéras enligt svensk
lag och vid svenskdomstol.
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BOLAGSINFORMATION

Firmanamn:
Sate och hemvist:
Organisationsnummer:

Datum for bolagsbildning:

Datum nar bolag startade sin verksamhet:

Land for bolagsbildning:
Juridisk form:
Lagstiftning:

Adress:

Telefon:

Hemsida:

LEFkod

INFORMATION OM AKTIEN

Handelsbeteckning:
ISIN-kod
CFl-kod

FISN-kod

INFORMATION OM TECKNINGSOPTION TO 1

Handelsbeteckning

ISIN-kod

TIDPUNKTER FOR EKONOMISK INFORMATION

Innevarande réakenskapsperiod
Bokslutskommuniké 2020
Q1-rapport 2021
Halvarsrapport 2021
Q3-rapport 2021

Arsstamma

Streamify AB

Ostersund

55912731399

2017-09-28

2017-11-06

Sverige

Publikt aktiebolag

Svenskratt och svenskaaktiebolagslagen
Képmangatan 41, 831 30 Ostersund
+46 (0) 63-13 37 51
www.streamify.io

549300G0YBY860OFIGX63

STREAM
SE0015244462
ESVUFR

STREAMIFY/SH

STREAMTO 1

SE0015243340

2020-01-01 42020-12-31
25 februari 2021

28 april 2021

31 augusti 2021

28 oktober 2021

31 mars 2021



DEFINITIONER

SAMARBETSPARTNER
Med & « » { 2 f k ® av8es pe®dnér 2 faretag, organisationer och foreningar som ingatt ett skriftligt samarbetsavtal

med Streamify och livestreamar pa plattformen. Ett samarbetsavtal kan bade vara ett tidsbundet avtal (exempelvis 12
manader), eller ett engangsavtal (exempelvis ett evenemang).

ANVANDARE
Med & ~ | ~ a | avdeépkrgoner, foretag, organisationer och féreningar som inte ingatt ett skriftligt samarbetsavtal med

Streamify men som nyttjar plattformen fér att sdnda livesandningar.

KUNDER
&underéar den gemensamma bendmningen for anvédndare och samarbetspartners.

TITTARE
Med & ® s Rapstsadkddare som genom plattformen tittar via pay-per-view, koper varor eller ger sponsring till anvandare

eller samarbetspartners.

NETTOOMSATTNING
Med ék ®® ~ ~ { « a®@®®$ de |togaka intdkter som genereras via Streamifys plattform. Nettoomsattningen ar 100

procent av alla samarbetspartners och anvéndares biljettférsaljningar, intakter frn forsaljning av varor och erhallen
sponsring. Nettoomsattningen inkluderar dven intdkter som Streamify erhéller till 100 procent som en fast avgift fran
engangsavtal med samarbetspartners.

PROVISION
Med & J @ ~~ swsesde |kdstnader, eller ersattning, som betalas ut till samarbetspartners och anvéandare som genererar

intékter via Streamifysplattform. Under é 4 7 @" @N @4 B M? " PiddRu@éntet arprovision endel avé E~ 2 extgrha
y~«®| Ni kaeil

PRODUCT-LED-GROWTH
Med éproduct -led growth € menas det engelska begrepp som anvands kring SaaStjanster dar sjalva produkten driver

tillvaxten. Streamify anvander begreppet for att beskriva den positiva effekten av anvandarnas goda upplevelse pa
Bolagets plattform. Redan befintliga anvéndare forvantas driva tillvdxten genom att rekommendera plattformen till nya
anvandare och genom samarbetsavtal med personer, foretag, organisationer och féreningar exponeras varumarket
Streamify utanfor Bolagets egna marknadsforingskanaler.

E-COMMERCE
Med é&-commerce éavsesdet engelska begrepp som beskriver samarbetspartners och anvandares digitala férséljning av

varor via Streamifys plattform.

TRANSKODNING

Med &2 * | «y ~ (erjgs tragséoding) menas direkt digital -till-digital konvertering fran en (vanligen forstérande)
kodningsmetod till en annan. Det forsta formatet avkomprimeras pd samma satt som vid uppspelning, resultatet lagras
pa ett enkelt rAformat och omkodas i det nya formatet.

ROI*
Med &ROlgéeller &eturn on investmenté avses ett nyckeltal dar vinsten fran en investering divideras med kostnaden for

investeringen. For Streamify divideras den genomsnittliga vinsten i relation till kostnaden per livesandning.

*| samband med att nyckeltal ndmns i dokumentet skanoteras att Bolaget ar i ett tidigt utvecklingsskede.



ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

Teckningstid

Teckningspost

Teckningskurs

Emissionsvolym

Antal aktier innan emission

Vérdering (pre-money)

Notering p& Spotlight Stock
Market

ISIN-kod fér aktien

Teckningsférbindelser

Lock up

Vidhéngande vederlagsfria
teckningsoptioner

9 december 423 december 2020.

Minsta teckningspost &ar 180 units (motsvarande 5 490 SEK),bestdende av fem (5)
aktier och tre (3) vidhangande vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO 1.

30,50 SEKper unit, motsvarande 6,10 SEKper aktie. Teckningsoption av serie TO 1
erhélls vederlagsfritt.

Erbjudandet omfattar 2 308 000 aktier och 1 384 800 teckningsoptioner av serie TO
1, motsvarande cirka 14,1 MSEKoch cirka 10,1 MSEK.Av dessa 14,1 MSEKavser cirka
2 MSEKdet brygglan som, precis som kompensationen , skakvittasi emissionen. Cirka
0,4 MSEK avser den kompensation som sedan tidigare givits for brygglan.
Kompensationen, som saledes ej innebar kapital for Bolaget, kvittas mot units i
emissionen, tillsammans med brygglanet i sig. Viainitial emission samt fullt nyttjande
av vidhangande teckningsoptioner tillférs Bolaget totalt cirka 24,2 MSEK foére
emissionskostnader, inklusive brygglan om cirka 2 MSEK samt kompensation av
bryggldn om 0,4 MSEK.Genom emissionen kommer Streamify AB:s aktiekapital 6ka
med initialt 357 740,00 SEK genom emission av 2 308 000 aktier, envar med ett
kvotvarde om cirka 0,155 SEK per aktie. Det antalet units som emitteras genom
emissionen &r 461 600 stycken. Om samtliga teckningsoptioner av serie TO 1 nyttjas
kommer aktiekapitalet att 6ka med ytterligare 214 644,00 SEK.

3270 070 aktier.

Cirka 19,9 MSEK*.

Aktien i Streamify ar planerad att noteras pa Spotlight. Forsta dag for handel ar
beréknad att bli den 25 januari 2021.

SE0015244462.

Bolaget har erhdllit teckningsforbindelser om totalt cirka 7,1 MSEK (inklusive
bryggfinansiering om cirka 2 MSEK samt tillhérande kompensation om cirka 0,4
MSEK)totalt motsvarande cirka 50 procent av emissionsvolymen.

Befintliga aktiedgare, vilka tillsammans innan férestdende emission ager 100 procent
av Streamify, har ingatt lock up-avtal infor den planerade noteringen, innebarande att
de forbinder sig att inte avyttra ndgra aktier eller teckningsoptioner i Bolaget under
minst 12 manader raknat fran notering pa Spotlight Stock Market. Avyttring av aktier
och/elle r teckningsoptioner kommer inte att mdjliggéras fore losenperioden for
teckningsoptioner.

De nyemitterade teckningsoptionerna av serie TO 1 (ISIN-kod: SE0015243340) &r
planerade att bli foremal fér handel pa Spotlight i slutet av januari 2021.

Innehav av en (1) teckningsoption av serie TO 1 beréttigar till teckning av en (1)
nyemitterad aktie till en kurs om 7,30 SEK.

Teckning av aktier med stod av teckningsoptioner &ger rum fran och med den 25
november 2021 till och med den 16 december 2021. Vid fullt nyttjande av samtliga
vidhdngande teckningsoptioner tillférs Bolaget cirka 10,1 MSEK fore
emissionskostnader.

* Varderingen baseras pa ett antal faktorer, som bland annat omfattar marknadspotential och investeringar. For fullstandiga villkor, se
"Villkor och anvisningar" i detta dokument.
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RISKFAKTORER

Ett antal riskfaktorer kan ha negativ inverkan pa verksamheten i Streamify. Det ar darfor av stor vikt att beakta relevanta
risker vid sidan av Bolagets tillvéaxtmojligheter. Andra risker ar férenade med de aktier och teckningsoptioner som genom
detta memorandum &r planerade att upptas till handel pa Spotlight. Nedan beskrivs riskfaktorer utan inbérdes ordning
och utan ansprék pa att vara heltackande. Riskfaktorerna inkluderar en bedémning av sannolikheten att risken intraffar
och omfattningen av dess negativa paverkan pa Bolaget med skalan lag, mattlig och hég. Samtliga riskfaktorer kan av
naturliga skalinte bedémas utan att en samlad utvardering av évrig information i memorandumet tillsammans med en

allman omvarldsbedémning har gjorts.

RISKERRELATERADETILL BOLAGETSVERKSAMHET

Kort historik

Streamify bildades 2017 och har sedan dess bedrivit
affarsverksamhet inom videostreaming av evenemang.
2019 lanserade Bolaget plattformen Streamify. Bolagets
kontakter med kunder &r relativt nyetablerade. Det gar
inte att pa forhand utvardera relationerna till kunder och
det foreligger risk att langvariga stabila kundrelationer
inte kan etableras, vilket kan medféra forsenad eller
utebliven kommersialisering och intékter. Det finns risk
att Bolaget paverkas negativt genom att intakter helt
eller delvis uteblir. Streamify bedémer risknivan som:
mattlig.

Finansieringsbehov och kapital

Streamifys kassafléde férvantas vara fortsatt negativt fill
dess att Streamify lyckas generera storre intakter.
Streamify kan potentiellt &ven i framtiden behdva
tillféras kapital i syfte att utveckla verksamheten och sin
produkt iden takt och omfattning som Bolaget anser &r
i Bolagets och dess aktiedgares intressen. Bade
omfattningen och tidpunkten for Streamifys framtida
kapitalbehov kommer att bero pa ett flertal faktorer,
daribland kostnader for pagaende och framtida
marknadssatsningar och resultatet fran dessa, sdval som
mdjligheten att ingd samarbets- eller
utlicensieringsavtal och marknadsmottagandet av
eventuella produkte r. Det finns risk att eventuellt nytt
kapital inte kan anskaffasnar det behdvs, att nytt kapital
inte kan erhdllas pa tillfredsstallande villkor, eller att
anskaffat kapital inte &r tillréckligt for att finansiera
verksamheten i enlighet med faststéllda
utvecklingsplaner och malsattningar. Eftersom fragan
om och i sa fall nar Bolaget eventuellt emitterar
vardepapper i framtiden ar  beroende av
marknadsforh &llanden, kan Bolaget inte forutsaga eller
uppskatta belopp, tidpunkt eller karaktar av sadant
erbjudande. Darfor bar aktieagarna risken att framtida
erbjudanden minskar aktiernas marknadspris och/eller
spader ut deras aktiedgande. Bolaget kan komma att
finansiera vissdel avverksamheten genom att ta upp lan
fran kreditinstitut. Belaning inneb ar risker for Bolagets
aktiedgare, bl.a. genom att en stor del av Bolagets
kassaflode maste anvandas till att betala rantor och
amorteringar. Detta skulle kunna paverka Bolagets
verksamhet, resultat och finansiella stallning negativt.
Streamify bedémer risknivan som: hdg.

Samarbetspartners

Bolaget bedriver projekt tillsammans  med
samarbetspartners, bland andra Cupmanager och
Cupmate. Streamifys samarbetspartners &r bland annat
licenspartners vilka betalar en avgift till Bolaget i utbyte
mot att anvanda varumérket Streamify. Det finns risk att
Bolagets samarbetspartners inte till fullo uppfyller de
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kvalitetskrav som Bolaget stéller. Det finns &ven risk for
att en eller flera av dessa valjer att avsluta samarbetet
med Bolaget vilket skulle kunna medféra negativ
inverkan pa verksamheten. Om négon av dessa risker
realiseras kan det paverka Bolagets forsaljning, resultat
och darmed finansiella stallning negativt. Streamify
bedémer risknivan som: mattlig.

Beroende avegenutvecklad plattform

Bolaget &r beroende av sin egenutvecklade plattform,
Streamify. Under 2020 har Bolaget lagt ytterligare
resurser pa att vidareutveckla Streamify. Det finns risk att
Bolagets syn och forvantningar pa Streamify inte
aterspeglas i marknadens forvantningar. Det finns dven
risk att Streamify misslyckasoch att Bolaget inte kommer
kunna kapitalisera pa sin investering i plattformen. Om
nagon av dessa risker skulle realiseras kan det paverka
Bolagets intékter, resultat och darmed finansiella
stéllning negativt. Streamify bedémer risknivdn som:
mattlig.

Forlust av avtal relaterade till verksamheten

Den primara inkomstkallan for Streamify ligger i
livestreaming som delvis foljer av samarbetsavtal med
olika kunder. Inkomstflé det &r darfér beroende av att
det finns samarbetsavtal pa plats med kunder. Forlust av
ett enstaka samarbetsavtal innebar ingen véasentlig
forlustrisk, forutsatt att Streamify uppratthaller en bred
riskspridning genom flera samarbetsavtal med olika
kunder inom olika segment. En samtidig forlust av flera
samarbetsavtal, sarskilt de som beddms vara vésentliga
for Streamifys verksamhet skulle dock innebéra en
k&nnbar ekonomisk forlust och viss risk for badwill.
Streamify bed 6mer risknivan som: mattlig.

Forlust av avtal relaterade till plattformen

Vidare har Bolaget ett vésentligt avtal med Google
Cloud Platform. Plattformen Streamify ar baserad pa ar
en sd kallad mikrotjanstarkitektur, vilket innebar att man
har flera system som samverkar, dar samtliga tjanster &r
utvecklade i & 5 ~@o &r ett programm eringssprak med
Oppen kéllkod som, enligt Bolaget, gor det enkelt att
bygga paélitig och effektiv programvara. Bolagets
plattform kors pa servrar genom Google Cloud
Platform. En forlust av detta avtal skulle innebéra en viss
omstallning for Bolagets verksamhet och det finns risk
att ett sddant intraffande paverkar Bolagets ekonomiska
situation negativt. Styrelsen beddémer att omstallningen
till en motsvarande server vid en sddan handelse skerpé
ungefar en vecka. Streamify bedémer risknivan som:
mattlig.

Konkurrens
Marknaden for digitala  streaminglosningar  &r
fragmenterad, konkurrenskraftig och stéandigt



foranderlig. Med inférandet av ny teknik och nya
marknadsaktorer forvantar sig Bolaget att den
konkurrensmiljé dar de konkurrerar kommer att vara
intensiv. Vissa av Bolagets konkurrenter har gjort eller
kan gora forvarv eller ingd partnerskap eller andra
strategiska relationer for att tillhandahalla ett mer
omfattande erbjudande &n vad de individuellt hade
kunnat erbjuda. Dessutom kan nya aktdrer som for
narvarande inte anses vara konkurrenter komma in pa
marknaden genom férvarv, partnerskap eller strategiska
samarbeten. Konkurrensen sker i vissa fall éver hela
vardekedjan, och i andra fall inom ett eller ett fatal
omraden. Relevanta konkurrenter &ar exempelvis
Livestream, Dacast samt Twitch. En del av Bolagets
konkurrenter har betydande resurser och kan saledes
varabattre rustade &n Bolaget nar det galler att stdemot
nedg angar pa marknaden eller anpassa sig till nya
forutsattningar. For att kunna mdta en ny
konkurrenssituation kan Bolaget behdva genomféra
kostnadskravande investeringar och/eller
organisationsférandringar. Marknaderna dar Bolaget
verkar &r konkurrenskraftiga och om Bolaget inte
konkurrerar effektivtc kommer Bolagets rérelseresultat
att paverkasnegativt. Streamify bedémer risknivan som:
mattlig.

Utvecklingskostnader

Streamify ~ kommer aven  fortséttningsvis  att
vidareutveckla plattformen inom sitt
verksamhetsomrade. Det gér inte att pa forhand
forutsdga exakta tids- och kostnadsaspekter for denna
utveckling. Detta medfor risk att en planerad utveckling
blir mer kostnadskravande &n planerat. Det finns risk att
ovanstdende medfor negativa konsekvenser for
Bolagets verksamhet och resultat. Om utvecklingen tar
langre tid &n beréknat finns risk att detsamma leder till
Okade utvecklingskostnader och darigenom ett minskat
rorelseresultat for Bolaget. Streamify bedémer risknivan
som: mattlig.

Marknad och marknadsacceptans

Streamify verkar for narvarande inom livestreaming pa
flertalet olika marknader. Det kan inte uteslutas att
marknaderna inte  kommer motsvara Bolagets
férvantningar. Detta kan innebédra férseningar och
kostnadsokningar for Streamify. Det finns vidare risk att
Bolagets plattform inte erhdller marknadsacceptans
bland kunder. Streamify bedémer risknivan som:
maittlig.

COVID-19

Det finns risk att Streamifys verksamhet och utveckling
paverkas negativt till félid av COVID-19, vilket kan leda
till att Bolagets tidshorisont gallande intjaningsféorm &ga
och malsattningar senarelaggs. Streamifys kunder och
samarbetspartners &  verksamma inom  olika
branschsegment och hur hart de drabbas av COVID-19-
pandemin beror pad om de kan utfora sin
affarsverksamhet. COVID-19 har generellt resulterat i en
Okad efterfrdgan pa& online streaming- och
underh allningstjanster. Det &ar daremot styrelsens
bedémning att striktare restriktioner fran
Folkhalsomyndigheten, eller liknande myndighet i
annat land, 6kar risken for stdrning i varuflodeskedjan
och kan komma att paverka Bolagets intakter, resultat
och déarmed finansiella stéllning negativt. Streamify
bedomer risknivan som: mattlig.

GDPR

Bolagets verksamhet innefattar anvandning och lagring
avdata. Filmning och fotografering pa offentliga platser
ar tillatet s& lange det inte &r krankande, t.ex. genom
storande eller hemlig filmning. Hantering av
personuppgifter enligt GDPRoch penningtransaktioner
ar outsourcad till  Stripe. Stripe  behandlar
personuppgifter i USA men inhamtar Bolagets
kunduppgifter i enlighet med GDPR och uppfyller,
enligt Bolaget, de krav som uppstélls enligt GDPR och
pa penningtransaktioner. Det &r Bolagets bedémning
att tillrackliga skyddsatgarder vidtas vid denna
overforing och behandling genom att Stripe tillampar
EU-kommissionens godkanda standard-klausuler som
grund for dverféringen, samt i dvrigt uppfyller GDPR:s
krav. Stripe ar underleverantér till Bolaget och
processar, lagrar och verifierar nddvandig a uppgifter
fran Bolagets kunder och kunders kunder for att
mojliggbra transaktioner mellan parterna. Bolaget
behandlar sjalvt e-postadresser for kunder och kunders
kunder. Vidare innebar anvandningen av opensource
inte att data ar tillgdnglig for vem som helst.
Opensource  ar programvarukod och inte en
lagringsyta. Google har ett rigordst regelverk for hur de
hanterar GDPR och accesstill den data som lagras hos
dem. Trots Bolagets atgarder for att uppratthalla
sakerhet och integritet for kansliga data, sasom till
exempel personuppgifter, finns risk att Bolagets
sékerhetsatgarder avseende system samt andra
sakerhetsrutiner, inte forhindrar olovligt intrang, att
personuppgifter eller skyddad information rgjs, eller
annars kan ansesvaraforenade med brister. Detta skulle
kunna skada Bolagets anseende och medféra att
Bolaget blir skadestdndsansvarigt, och darmed
medféra Okade kostnader och/eller minskade intékter.
Om nagon av dessa handelser skulle intraffa skulle det
kunna fa negativ effekt pa Bolagets verksamhet,
Ionsamhet och finansiella stallning. Streamify bedémer
risknivan som: mattlig .

Nyckelpersoner och medarbetare

Streamifys nyckelpersoner har omfattande kompetens
och erfarenhet inom Bolagets verksamhetsomrade. |
det fall en eller flera nyckelpersoner véljer att avsluta sin
anstallning i Bolaget finns risk att detta medfor negativa
konsekvenser for Streamifys verksamhet och resultat.
Det finns risk att Streamify behéver nyrekrytera personal
for att ersétta nyckelpersoner, vilket kan bli en kostsam
process saval tidsmassigt som monetart. Det finns risk
att Bolaget kortsiktigt far 6kade utgifter till foljd avdetta.
Det finns aven risk att Bolaget inte kan ersétta personal.
Det finns risk att Bolaget inte kan skydda sig mot
obehorig spridning av information, vilket kan medféra
att konkurrenter far del av och kan dra nytta av den
know-how som utvecklats av Bolaget. Det foreligger risk
att Streamifys konkurrenter, genom att nyttja sadan
informationsspridning, vidareutvecklar sina produk ter
och att Streamifysdarmed far 6kad konkurrens vilket kan
medféra negativ inverkan p& Bolagets verksamhet,
finansiella stallning och resultat. Streamify beddmer
risknivan som: 1ag.

Tvister, ansprak, utredningar och processer

Streamify kan bli inblandat i tvister inom ramen for den
normala affarsverksamheten och riskerar att bli foremal
for ansprak i rattsliga processer rorande avtal,
produktansvar, eller pastddda brister i leveranser av
varor och tjanster. Sddana ansprak kan réra stora belopp



och medf6 ra betydande processkostnader. Detta skulle
kunna paverka Bolagets verksamhet, resultat och
finansiella stéllning negativt. For att sakerstélla att
livesant material féljer Streamifys riktlinjer regleras och
stoppas skandalklassificerat material genom en
integrerad rapporteringsfunktion. Det finns risk att
rapporteringsfunktionen  kringg as, vilken skulle kunna
medféra att Bolaget drabbas negativt saval
anseendemassigt som finansiellt. Streamify beddmer
risknivan som: lag.

Marknadstillvéxt

Streamify planerar att expandera kraftigt under de
kommande &ren, dels genom att vidga sin verksamhet
till nya l&ander, regioner och inom nya kundsegment. En
etablering i nya lander och regioner kan medféra
problem och risker som ar svara att férutse. Vidare kan
etableringar forsenas och darigenom medfora
intaktsbortfall. Nya omraden kan Oka
marknadspotentialen men kraver samtidigt nya
resurser. Uteblivha synergieffekter och ett mindre
lyckosamt integreringsarbete pa till exempel nya
marknader kan paverka saval Bolagets verksamhet som
resultatet negativt. En snabb tillvdxt kan medféra
problem pa det organisatoriska planet. Det kan vara
svart att rekrytera ratt personal och det kan uppsta
svarigheter avseende att framgangsrikt integrera ny
personal i organisationen. Streamify bedémer risknivan
som: lag.

RISKERRELATERADETILL BOLAGETS
VARDEPAPPER

Utdelning

Streamify har hittills inte lamnat nagon utdelning.
Bolaget befinner sig i en inledande expansions- och
utvecklingsfas och eventuella ©verskott &r primart
planerade att investeras i Streamifys utveckling. Det
finns risk att framtida kassafléden inte kommer att
Overstiga Bolagets kapitalbehov och/eller att framtida
bolagsstammor inte  kommer att besluta om
utdelningar. Streamify bedémer risknivan som: hog.

Kursvariationer

Det finns risk att aktiekursen genomg &r stora variationer.
Kursvariationer kan uppkomma  genom  stora
férandringar av kop- och saljvolymer och behéver inte
nodvandigtvis ha ett samband med Bolagets
underliggande véarde. Kursvariationerna kan paverka
Bolagets aktiekurs negativt. Streamify beddmer
risknivan som: hdg.

Psykologiska faktorer

Vardepappersmarknaden kan komma att paverkas av
psykologiska faktorer. Bolagets vardepapper kan
komma att paverkas pd samma satt som alla andra
vardepapper som lopande handlas pa olika
marknadsplatser. Psykologiska faktorer och dess
effekter pa kursutveckling ari manga fall svara att férutse
och kan komma att paverka Bolagets aktiekurs negativt.
Streamify bedémer risknivan som: hdg.

Ingen tidigare offentlig handel med aktien

Det finns risk att en aktiv och likvid handel i Streamifys
aktie inte kommer att utvecklas och darmed risk for att
aktiedgare inte kommer att kunna avyttra sina aktier eller
att aktiedgare endast kan avyttra sina aktier med forlust.
Det finns Aven risk att priset p& aktierna blir foremal for
avsevarda fluktuationer. Framforallt kan priset pa
aktierna paverkas av forandringar i utbud och
efterfragan, fluktuationer i resultat, formaga att nd upp
till  vinstférandringar, forandringar i det allméanna
ekonomiska laget, forandringar i lagar och regelverk
samt andra faktorer. Det finns dessutom risk att den
generella volatiliteten pa aktiemarknaden leder till att
priset pa aktierna pressas ned. Streamify beddémer
risknivan som: Mattlig.

Marknadsplats

Streamifys aktie ar planerad att upptas till handel pa
Spotlight, som &r ett sarskilt féretagsnamn under ATS
Finans  AB, ett vardepappersbolag under
Finansinspektionens tillsyn.  Spotlight driver en
handelsplattform (MTF). Aktier som &r noterade pa
Spotlight omfattas inte av lika omfattande regelverk
som de aktier som ar upptagna till handel pa reglerade
marknader. Spotlight har ett eget regelverk, som ar
anpassat for mindre bolag och tillvaxtbolag. Som en
folid av skillnader i de olika regelverkens omfattning,
kan en placering i aktier som handlas p& Spotlight vara
mer riskfylld &n en placering i aktier som handlas pa en
reglerad marknad. Streamify bedomer risknivan som:
mattlig.

Likviditetsbrist i marknaden fér Bolagets aktie
Likviditeten i Streamifys aktie kan bli begransad. Det ar
inte mojligt att férutse hur investerarna kommer att
agera i framtiden. Om en aktiv och likvid handel inte
utvecklas kan det innebara svarigheter att sélja storre
poster inom en snav tidsperiod, utan att priset i aktien
paverkas negativt for aktiedgarna. Det finns inga
garantier for att aktiekursen kommer ha en positiv
utveckling. Bolaget bed6mer sannolikheten for att
risken intraffar som: mattlig.

Ej sdkerstéllda teckningsfo rbindelser

Bolaget har skriftligen avtalat om teckningsforbindelser
med ett antal olika parter (se avsnittet
& Pk gy | hihdelsepétb IDessa har dock inte
sékerstéllts via forhandstransaktion, bankgaranti eller
liknande. |1 det fall en eller flera avde parter som lamnat
teckningsforbindelse inte skulle fullgbra skriftligen
avtalat dtagande finns risk att detsamma kan komma att
paverka emissionsutfallet negativt. Streamify bedémer
risknivan som: lag.

Konjunkturutveckling och valutarisk

Exceptionella externa faktorer sasom inflation, valuta-
och ranteférandringar, tillgang och efterfragan samt
lag- och hogkonjunkturer kan ha inverkan pa
rérelsekostnader och forsaljningspriser.  Streamifys
framtida intakter kan bli negativt paverkade av dessa
faktorer, vilka star utom Bolagets kontroll. Streamify
bedémer risknivan som: 1ag



STREAMIFY | KORTHET

En anvandarvanlig och konkurrenskraftig plattform: Streamify lanserade under 2019 en hdgkvalitativ online
baserad plattform som kombinerar livesandning- och E-commerce mdjligheter inom bland annat noéjes-,
musik-, sport- och utbildningsbranschen.

Aterkommande och diversifierade intékter: Streamify tillhandah &ller en s kallad SaaSplattform dar intakten
fran tittarna fordelas ungefar 30/70 mellan Streamify och kunden. F&r samarbetspartners tar Streamify ut en
startavgift, en I6pande manadskostnad samt en procentuell andel av forsaljningen pa plattformen (cirka 10&
30 procent). For anvandare ar tjansten gratis att anvanda och Streamify behaller en procentuel | andel av
intakten.

Bevisad affarsmodell: Streamify har ett vaxande antal anvandare och samarbetspartners i form av personer,
foretag, organisationer och féreningar som verkar inom flera olika branschsegment. Bolaget befinner sig i
en tidig fas med begransade intéakter men under perioden juli till september 2020 genomfé rdes cirka 3 600
livesandningar genom Streamify.

Hoga marginaler &ROI: Streamify har noterbart I&ga driftkostnader och en ROI (return-on-investment) pa 55x
per liveséandning.

Unika konkurrensfoérdelar: Streamify ger anvéndare och samarbetspartners kontroll och erbjuder flera
intaktsmdjligheter. Kunderna kan livestreama fritt, utan forpliktelser sett till antalet foljare, tittare och
potentiella annonsintékter.

Videostreamingmarknaden: Det finns en vaxande efterfragan pd molnbaserad e livestreaminglésningar for
att 6ka rackvidden for videoinneh all. Videostreamingmarknaden varderades till 42,6 miljarder USD 2019 och
har en beraknad genomsnittlig (CAGR)tillvaxt p& 20,4 procent under perioden 202082027.%

Utvecklingspotential: Utbver lansering av en E-commerce 16sning i Q1 2021 arbetar Bolaget &ven med att
anpassaplattformen for att stédja nya automatiska (Al)- kameraldsningar inom sport.

Tillvéxtmeéjligheter pa en internationell marknad: Plattformen &r redan idag internationellt skalbar och
anpassad for den globala marknaden. Streamify ar nu redo att accelerera tillvaxttakten och genom
kapitaliseringen g& mot den globala marknaden.

Positivt kassaflode: Med nuvarande satsningar har Streamify som malsattning att nd positivt kassaflode 2024
vid en nettooms attning * om cirka 60 MSEK

*Se detaljerad beskrivning om netto omséttning pa sida 5.

1 Grand view Research (2020). Video Streaming Market Size, Share & Trends Analysis Report By Streaming Type, By Solution, By Platform, By
Service, By Revenue Model, By Deployment Type, By User, By Region, And Segment Forecasts, 2020 42027.



INBJUDAN TILL TECKNING AV UNITS

EMISSIONSBESLUT

Pa extra bolagsstamma i Streamify AB den 3 december 2020 beslutades att genomfoéra en publik emission av
units som totalt (via aktier och vederlagsfria teckningsoptioner) kan tillféra Bolaget cirka 24,2 MSEK fére
emissionskostnader. Teckningsperioden &ager rum mellan den 9 december till den 23 december 2020.
Emissionen genomférs utan foretradesratt for befintliga aktiedgare.

EMISSIONSVOLYM OCH EMISSIONSKOSTNADER

Vid fulltecknad initial emission av units kommer aktiekapitalet att 6ka med 357 740,00 SEK,fran 506 860,85 SEK
till 864 600,85 SEKoch antalet aktier kommer att 6ka med 2 308 000 aktier, fran 3 270 070 aktier till 5578 070
aktier, envar med ett kvotvarde om cirka 0,155 SEKper aktie. Initial emission tillfé r Streamify 14 078 800,00 SEK
(inklusive bryggl an pa 2 074 000 SEKoch kompensation till bryggl &negivare for tidigare erhallet bryggl &n om
414 800 SEK).Brygglan och kompensation ar avsett att kvittas mot units i emissionen och avser sdledes ej kontant
likvid for bryggl &negivarna. Via initial emission av units beréaknas emissionskostnaderna uppga till cirka 1,3 MSEK
(vilket motsvarar cirka 9,5 procent av den initiala emissionsvolymen (exklusive kompensation).

Det antalet units som emitteras genom emissionen ar 461 600 stycken. Varje unit innehaller fem (5) aktier och tre
(3) teckningsoptioner. Det antalet teckningsoptioner av serie TO 1 som emitteras ar 1 384 800. Om samtliga
teckningsoptioner av serie TO 1 nyttjas kommer aktiekapitalet att 6ka med 214 644,00 SEK,varvid Bolaget tillférs
ytterligare 10 109 040,00 SEK fére emissionskostnader. Vid fullt nyttjande av vederlagsfria teckningsoptioner
uppg ar emissionskostnaderna till cirka 0,8 MSEK (vilket motsvarar cirka 8 procent av emissionsvolymen fran
nyttjandet av vidhédngan de teckningsoptioner).

UNITS

En (1) unit bestar av fem (5) aktier och tre (3) vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO 1.

TECKNINGSKURS

Teckningskursen &ar 30,50 SEKper unit, vilket motsvarar 6,10 SEKper aktie. Courtage utgar ej.

ANSVAR

Styrelsen for Streamify ar ansvarig for innehallet i detta dokument. Styrelsen forsakrar harmed gemensamt att de
vidtagit alla rimliga forsiktighets atgarder for att sakerstalla att uppgifterna i dokumentet, savitt de vet,
Overensstammer med faktiska forhallanden och att ingenting utelamnats som kan paverka bedémningen av
Bolaget.

Styrelsen fér Streamify AB, december 2020

Johan Klitkou Styrelseledamot och VD
Lars Ekstrém Styrelseordférande
Peter Nystrém Styrelseledamot

Hans Asling Styrelseledamot
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VD JOHAN KLITKOU

Sedan jag var tio ar har jag haft ett brinnande intresse for datorer och av att skapa olika program
och plattformar. Livestreamad video &r avsin natur svar att kostnads- och intdktsbestamma och 2017
sag jag en mojlighet att kunna erbjuda marknaden en skalbar modern plattform for livestreamad
video, med fokus pa intaktsmaximering for kunderna. Jag borjade skissafram ett antal parametrar
som senare skulle styra utvecklingen av en ny plattform och 2019 lanserades Streamify
publikt.

Streamify kombinerar de i nuldget starkaste digitala trenderna & livestreaming och E-
commerce apa en och samma plattform. Att som slutanvandare kunna se en match live och
samtidigt ha mdojlighet att kopa lagtrojan utgdr stommen i Streamify. Samtidigt &ager
kundgrupperna ratten till eget filmat material, ndgot som ger oss en stor konkurrenskraftig
fordel da de flesta konkurrenter inte erbjuder detta. Kunder till Streamify ager sitt material,
sin kund och sin forsaljningsprocess. Detta ar viktiga karnvarden bade for oss och for vara
kunder for att de skakunna 6ka sinaintakter och bygga egna langsiktiga forsaljningskanaler
med Streamify som leverantdr. Streamify vaxer tillsammans med kundernas okade
mojligheter till intakter.

Livesandningar ar en kostnadseffektiv [6sning for att n& kunder, och det ar pa vag att bli en sjalvklarhet att de
anvands exempelvis for att direktsénda event samt sélja fysiskaoch digitala produkter iform aven modern variant
av TV-shop (s.k.E-commerce ) och/eller for att ta betalt for sandningar (Pay-per-View). Facebook vill underlatta att
tjana pengar pa livesdndningar och YouTubers hanvisar tittare till donationstja nsten Patreon. E-commerce
forvantas omsétta 129 miljarder USD i Kina 20202 och go6r nu pa allvar intag i Europa. Streamify har under den
senastetiden upplevt en 6kad efterfragan pa var produkt frdn manga olika branscher, som till exempel sport-och
ndjesbranschen.

Efterfragan pa effektiva livesandningslosningar har tkat exponentiellt, delvismed anledning avCOVID-19. Under
januari till oktober 2020 sag vi en stor 6kning i antalet konton och idag har plattformen fler an 3 400 aktiverade
konton. Den okade tillvaxten av livesandningar via var plattform har daremot paverkats efter striktare restriktioner
frin Folkhalsomyndigheten under november manad 2020 och kan komma att paverka &ven antalet
livesandningar i december 2020. Vi &r trots detta trygga i var malsattning att upp na en nettoomsattning pa éver
1 MSEK for heléaret 2020. En stor férdel med Streamify ar att det fungerar lika val oavsett vilken bransch det ror
sig om. Nojes-, musik-, sport- eller utbildningsevenemang afinns det en publik eller tittarskara sa ar Streamify en
enkel och lattillganglig 16sning. Intakter genereras genom att tittarna koper fysiska eller digitala varor fran
kundens Premiumkanal, donerar pengar eller betalar for att titta pa video - allt via Streamifys plattform. Streamify
ar gratis att anvanda och intakten fran slutanvandare fordelas mellan kund och Streamify dar vi behaller cirka 30
procent av intakten.

Genom vara inplanerade forsaljnings- och marknadsaktiviteter ar var plan att inga fler samarbetsavtal och na en
Okad synlighet p& marknaden, och pa sasétt se en fortsatt stark tillvaxt. | nulaget vaxer antalet samarbetspartners
och anvandare i rasktakt, med flertalet pdgaende dialoger med personer, foretag, organisationer och féreningar
inom olika branschsegment. Var férhoppning &r givetvis att detta ska rendera i liknande eller storre avtal &n
Stockholm Distrikts Basketférbund.

Streamify har en global potential och ar genom sin tekniska uppbyggnad redan internationellt anpassad. Vi vill
nu tillféra Bolaget kapital for att snabbt ta marknadsandelar enligt var tillvaxtplan och vidareutveckla losningarna
inom E-commerce. Ett viktigt komplement for vara samarbetspartners och anvandare &r att kunna salja fysiska
varor i anslutning till video, exempelvis musiker som séljer merchandise eller arrangérer/utstallare som séaljer sina
varor.

Virider just nu pa den eftertraktade vagen av att befinna oss precis ratt i tiden, med en fantastisk produkt och hog
efterfrdgan. Streamify star infér en spannande tillvaxtresa och efter lanseringen av plattformen 2019 &r vi nu redo
att ta nasta kliv.

Johan Klitkou
Verkstallande direktér, Streamify AB

2 jiMedia 2020.
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MOTIV TILL ERBJUDANDET

Den aktuella kapitaliseringen &r en forutséttning for en dkad tillvaxttakt, genom vilken Streamify kan fortsatta
arbetet inom organisations - och produktutveckling samtinga nya strategiska samarbetsavtal for att darefter styra
forsaljiningen mot den bredare internationella marknaden. Med de angivna satsningarna &r Bolagets malsattning
att uppna positivt kassaflode ar 2024,

Bolaget lanserade under 2019 den plattform som man har utvecklat sedan 2017 och idag bedrivs under
Streamify. Streamify erbjuder en lattanvand digital plattform som kombinerar livestreaming och E-commerce i
ett. Plattformen riktar sig till bade den individuella anvandaren och storre foretag, organisationer och foreningar.
Streamify har sedan lanseringen 2019 upplevt ett stigande intresse frdn marknaden och efter positivt genomférda
pilotprojekt med samarbetspartners har plattformen upplevt en tilltagande tillvaxt pa kort tid. EfterfrAgan pa
digitaliseringslosningar har 6kat markant de senaste aren och Streamify befinner sig i nulaget i ett tidigt skede av
en uppskalningsfas, med en ambitios tillvaxtplan. Bolaget vill genom den forestaende kapitalisering ta tillvara pa
det momentum Bolaget just nu befinner sig i. Darav har Bolagets styrelse tagit beslut om att anséka om
upptagande till handel av Streamifys aktie och teckningsoption pd Spotlight Stock Market, samt i anslutning
darvid genomféra en emission av units som kan tillfo ra Streamify initialt cirka 14,1 MSEKf6re emissionskostnader.
Vid fullt nyttjande av teckningsoptionerna under vintern 2021 tillférs Bolaget ytterligare cirka 10,1 MSEK fére
emissionskostnader.

Styrelsen i Bolaget ser flera fordelar med att notera Bolagets aktie pd Spotlight Stock Market. Att verka i en
noterad miljo 6kar bland annat potentiella samarbetspartners, anvéandares och tittares kdinnedom om Bolagets
plattform och Streamify ser en mojlighet att nd ut med sitt erbjudande till en bredare marknad.

BRYGGFINANSIERING

Infér emissionen har Streamify genomfért en bryggfinansiering om sammanlagt cirka 2 MSEK genom ett antal
parter (se avsnittet & P k g y | ihdglsepé¢ detta memorandum). Bryggdfinansieringen &r en del av de totala
teckningsforbindelserna om cirka 7,1 MSEK och har betalats in pa forhand i syfte for Bolaget att kunna bedriva
verksamheten och uppratthalla ett hogt utvecklingstempo under emissions- och noteringsprocessen. Brygglanet
kommer att kvittas mot units i emissionen.

De parter som lamnat bryggfinansiering erhaller en premie i form av ytterligare units som motsvarar 20 procent
(motsvarande totalt 0,4 MSEK)av inldnat belopp. Premien kommer, precis som bryggl 8net, att kvittas mot units i
nu férestdende emission och innebar sdledes inte nagot kapital for bryggl dnegivarna.

EMISSIONSLIKVIDENS ANVANDANDE

Total emission av units (aktier och vederlagsfria teckningsoptioner) kan tillféra Bolaget totalt cirka 24,2 MSEKfore
emissionskostnader. Genom initial emission av aktier tillférs Streamify 12,4 MSEKefter emissionskostnader, varav
cirka 2 MSEKavser redan mottaget bryggl an. Vid fullt nyttjande av vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO 1
tillférs Bolaget ytterligare cirka 9,3 MSEK efter emissionskostnader.

Nettolikviden om totalt cirka 21,7 MSEKar avsedd att finansiera féljande:

1 Cirka 55 procent kommer att ga till marknadsforings- och forsaljningsaktiviteter. Bolaget avser
rekrytera tva nya saljare pa heltid och etablera ett saljkontor med bas i Stockholm. Forstarkningen
av Bolagets siljresurser gors i syfte att inga fler avtal med samarbetspartners. Den del av likviden
som gar till marknadsforingsaktiviteter ar en del av Bolagets strategi for att tillsammans med
samarbetspartners 6ka Bolagets kdnnedom pa& marknaden och Oka antalet tittare samt fortsatt
bedriva varumérkesprofilering genom digitala kanaler.

1 Cirka 29 procent kommer ga till férstarkning av rérelsekapital och vidareutveckling. Det innefattar
drift av basverksamheten, med befintlig personal och vidareutveckling av Bolagets plattform.
Marknaden som Streamify befinner sig pd ar i standig férandring och Bolaget maste vara beredd
pa att mota samarbetspartners, anvandares och tittares efterfrdgan genom fortsatt utveckling av
plattformen. Endel i den utvecklingen &ar Bolagets kommande E-commerce |6sning som planeras
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att lanseras brett pa plattformen under Q1 2021. Genom att fortsatta utveckla affarsmodellen och
Oppna upp nya intdktsstrommar for Bolagets samarbetspartners och anvandare, skapar det goda
forutsattningar for aterkommande intakter for Streamify.

1  Cirka 9 proce nt kommer gé till kvittning av brygglan (ej likvid for Bolaget).

1 Cirka 7 procent kommer ga till kundprojektrelaterade kostnader, deltagande p& maéssor,
l&neutrustning och dylikt.

Ovanstéende fordelning kan bli foremal for férandring och revidering baserat p& andrade omstandigheter eller
nya affarsmajligheter.

FORUTSATTNINGAR FOR EMISSIONENS GENOMFORANDE

Lagsta grans for att genomfora den forestdende emissionen uppg ar till 14,1 MSEK, vilket utgér 100 procent av
initial emissionslikvid. 7,1 MSEK av emissionslikviden har redan tecknats genom erhallna teckningsfo rbindelser,
se sid 28. Emissionen infor notering ar aven villkorad av att marknadsplatsens dgarspridningskrav uppn as, samt
att marknadsplatsen slutligt godkanner Bolaget for notering. Detta dokument speglar forutsattningarna utifran
att samtliga ovannamnda beslut tas enligt plan.

FRAMTIDA KAPITALBEHOV

Forutsatt att nu forestdende kapitalisering (inkl. nyttjande av teckningsoptioner) fulltecknas, &r malsattningen att
uppna positivt kassaflode under 2024. Saledes &r Bolaget ej i behov av ytterligare kapitaltillférsel i enlighet med
nuvarande tillvaxtplan. Nya tillvaxtmojligheter for Streamify kan 6ka marknadspotenti alen, men kan komma att
kréavaytterligare resurser. Styrelsen kommer potentiellt, i samband med Bolagets planlagda globala satsning och
efter genomfort pilotprojekt globalt i 2022, att under 2023 géra en ny beddmning om ytterligare finansiering &r
aktuellt. Om Bolaget inte far in efterfragat kapital i den forestdende kapitaliseringen kan Streamify komma att
bedriva verksamheten i en begrédnsad takt. Alternativt gor styrelsen en ny beddémning om ytterligare
kapitalanskaffning &r aktuellt.

VARDERING | ERBJUDANDET

Med anledning av den snabba tillkomsten av tjanster for live streaming saknasvedertagna varderingsmodeller
for bolag som Streamify. Pre-money varderingen om cirka 19,9 MSEK har i huvudsak faststallts baserat pa
diskussioner mellan styrelsen i Streamify och Sedermera Fondkommission kring Bolagets befintliga verksamhet,
framtida potential, malsattningar och langsiktiga affarsutsikter. Vid bedomningen av Bolagets vardering har dven
hansyntill marknadspriset for andra jamforbara noterade bolag tagits. | samband med diskussionerna har Bolaget
erhallit teckningsataganden motsvarande cirka 50 procent av den initiala emissionen. Mot bakgrund av detta
ansesvarderingen saledes vara marknadsmassig.
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STREAMIFY AB

Bolaget grundades 2017 med avsikten att skapa en battre 16sning for hur liveséndning skase ut i framtiden. 2019
lanserades plattformen Streamify, som &r en lattanvéand digital plattform som kombinerar livestreaming och E-
commerce i ett. Tjansten riktar sig till bade den individuella anvindaren och stérre etablerade aktérer inom
diverse branschsegment. En lokal artist kan exempelvis anvanda Streamify for att livestreama en musikkonsert,
likval finns mojligheten att livestreama stérre evenemang sasom en fotbollscup till tusentals tittare. Plattformen ar
tekniskt skalbar och géar darfor att anpassautefter antalet tittare pa aktuella livestreamingar.

Streamifys samarbetspartners ar verksamma inom en méangd olika branscher, exempelvis inom sport och musik.
Streamifys samarbetspartners kannetecknas genom ett gemensamt behov av utdkade intaktsmojligheter via
tjanster inom livestreaming och E-commerce. Streamify har ett flertal licensavtal med vinstdrivande aktérer, s&
kallade samarbetspartners, som i sin tur arrangerar evenemang som livestreamas genom Streamify. Vidare riktar
sig Streamify aven till mindre kunder, anvandare, som sjalvakan livestreama pa plattformen gratis. Dessakunder
genererar sedan egna intakter genom att tittare som betalar for atkomst till anvandarens livestream, varvid
Streamify behaller en angiven procentandel. Se processen nedan.

SAMARBETSPARTNER STREAMIFY PLATTFORM TITTARE
ANVANDARE

- -
> Titta via pay-per-view

\a’."" = A + Kopa varor
' ssssmmsm EEEsmEw X
?, - » Ge sponsoring
¥

Streamify / » Interagera med andra tittare

och anvéndare
¢ LIVE

Livestreaming

Genomfora videostreaming
Salja varor
Erhalla sponsoring

Interagera med tittare

E-commerce

PLATTFORMEN

Streamify stéller inga sarskilda krav p& antalet tittare, intaktsgenerering eller andamal utan tillhandah aller endast
plattformen, vilken ger kunder mgjligheten att pa egen hand skapa en livestream och skapa intaktsmojligheter.
Tittare kan sedan interagera med livestreamingen genom exempelvis chattfunktioner, sponsring eller E-
commerce. Dessa ar viktiga karnvarden for Streamifys kunder for att de ska kunna 6ka sina intékter och bygga
egna langsiktiga forsaljningskanaler med Streamify som leverantor.

PLATTFORMENS UPPBYGGNAD

Plattformen ar baserad pa en mikrotjanst arkitektur dar samtliga tjanster ar utvecklade i Go, ett sa kallat statiskt
skrivet, sammanstallt programmeringsspr ak utformat av Google. Plattformen har utvecklats sedan 2017 och
omfattar cirka 600 000 rader kod. Plattformen kors prim art p& servrar hostade av Google Cloud Platform dar
service discovery och schemaldaggning av tjanster pa servrarna hanteras automatiskt i molnet.

Tack vare den automatiska schemaldaggningen och smart skalning av till exempel transkodning sa aktiveras inte
nagra kostnader om inte en livesandning ar igdng. Plattformen skalar upp och ned behovet av transkod ning
baserat pa antalet aktiva sandningar. Det enskilt stérsta evenemanget som hittills har sants med Streamify hade
20 000 tittare samtidigt, vilka tillsammans forbrukade 39 000 Mbps (megabits per second).

OPEN SOURCE

Eftersom plattformen &r egenutvecklad och bygger pa kdnda open source-lésningar, dvs. datorprogram vars
kallkod inte &r propriet &r utan &r tillganglig att anvénda, lasa, modifiera och vidaredistribuera fér den som vill,
finns inte nagra licenskostnader eller beroenden av molntjansters hostade transkod nings/ media-erbjudanden.
Fordelen med open source &r ett erbjudande som mdjligg 6r processen att konvertera en ljud - eller videofil fran
ett kodningsformat till ett annat for att 6ka antalet kompatibla malenheter som en mediefil kan spelas pa.
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Det finns daremot bade for- och nackdelar med att anvanda open source. Vid anvandandet avopen source maste
foljande punkter beaktas noggrant. Nedanstaende punkter utgdr i nuldget inte nagra utmaningar som paverkar
Bolaget negativt.

1. Det kan i vissafall uppkomma brist pa support, detta &r oftast inte ett stort problem, men ibland uppstar
svarhanterade problem utan tydliga I6sningar, och da kan det vararelativt svartatt hitta ratt information. For
att undvika detta probl em férstker Bolaget att alltid anvénda bibliotek och mjukvaror som har gott stéd hos
communityn samt kan om det behdvs sjalva géra forandringar som kravs.

2. Det kan uppsta problem med licensen for open source-losningarna. For att undvika detta anvander Bolaget
darfor inte kod som anvénder sig av licenser som skulle orsaka s&dana problem.

3. Det kan aven uppsta forandringar i upstream, exempelvis ar det mojligt att bygg a en produkt baserat pa ett
upplagg for att sedan bli avmed en viktig feature som tas bort av utvecklaren avopen source-mjukvaran da
endast ett mycket litet antal anvander den. Bolaget har mojlighet att lasaberoenden till specifika versioner,
vilket innebar att Bolaget inte drabbas av sadana forandringar da de sjalvavaljer att uppdatera eller inte.

ANDERS WIDMARK TIDIGARE ALLA SAMLINGAR TRAILER Loggain Sv @

< Tillbaka

@ Bestall nya skivan A Soulful Christmas

Anders Widmark trio X |
A Soulful Christmas

Dethar ar julkonserten for dig som alskade
“Anders Widmark Trio - psalmer”.

Pa nya skivan "A Soulful Christmas" blir
Ave Maria ach Stilla Natt till

ANDERS WIDMARK bl4 blues, jazz och gospel.

Ve o st i e 149SEK
Namn

Losenord

> ) 055

TRAILER

Anders Widmarks konsert som sandes live via Streamify den 29 maj 2020.

REST-API

API &r ett enkelt satt for samarbetspartners att koppla ihop deras egna lIésningar och program med Streamifys
plattform. Ett RESTAPI &r ett satt pa vilket man bygger ett APl som baseras pa de funktioner som finns i HTTP
(Hyper Text Transfer Protocol). Genom Bolagets rest-API &r det mgjligt att ansluta samarbetspartnerns egen
hemsida och ansluta direkt till Streamifys funktioner for livestreaming och E-commerce.

Plattformen exponeras genom ett rest-APl och en uppséttning funktioner som maojligg 6r skapande av
applikationer, som bade anvands av Bolagets egna granssnitt, s& som administrationskonsolen och iOS-appen,
eller integrerande system. Detta sakerstéller att integrationsmojligheterna for samarbetspartners ar mycket goda
och att dokumentationen haller hog niva. Detta forstarker Streamifys varumarkesprofilering och synlighet pa
marknaden da Bolaget marknadsfors genom sina samarbetspartners och far exponering utdver sin egen
marknadsforing.
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KONKURRENTER OCH MARKNAD

LIVESTREAMING

Livestream &r ett konkurrerande bolag som ger anvédndaren mdjligheten att ansluta féretagets
livestreamningstj anst direkt till kundens webbplats eller andra sociala plattformar. Dacastar en annan konkurrent.
Bada plattformarna erbjuder kunderna mojligheten att arrangera live- och on-demand innehall. Livestream och
Dacast tar betalt via licensavgifter, vars storlek bland annat baseras pa livestreamingens kapacitet, antalet tittare
och kundens lagring. Styrkorna i dessa foretags produkter ar enkelheten i att ansluta till andra plattformar. Dock
begransas de aven till vissdel nar de behover forlita sig pa att dessa plattformar ska fungera enligt énskemal.
Dartill kan licensavgiften, som delvis ar baserad pa antalet tittare, utgéra en ekonomisk troskel for kunderna
avseende anvandandet av tjanster. Twitch ar en annan konkurrent, men riktar framst in sig pa livestreaming inom
gaming -segmentet. Twitch driver sandningarna via sin egen plattform och kraver varken betalning fran de som
livestreamar eller de som tittar. Istallet forlitar sig foretaget pa reklamintakter. De som livestreamar fran Twitch far
sina intakter via donationer fran sina tittare. | jamforelse med Twitch ser Streamify en férdel i Bolagets egen
affarsmodell (rev-share). Denna affarsmodell mdjligg 6r mindre aktoérer att vara [6nsamma direkt genom sin
livestreaming, utan att forlita sig p& donationer.

ALTERNATIVA LOSNINGAR

YouTube ses framst som en indirekt konkurrent med sina alternativa l6sningar inom streamingsegmentet.
YouTube ar som storst inom video-on-demand dar deras intakter till stor del harrér sig fran reklam. Plattformen
ar enkel att anvanda, gér snabbt att komma igang med och ar dartill aven lattintegrerad med andra plattformar.
Den enkla och snabba atkomsten gor dock att vem som helst har mgjlig het att ladda upp och titta pa videor utan
nagra vasentliga hinder, vilket kan leda till upphovsrattsliga utmaningar.

E-COMMERCE

Bambuser &r ett foretag som, via sin plattform, erbjuder sina anvdndare mdjligheten att driva egen
varumarkeshantering och forsaljning. Bambusers styrka ar mojligheten till bade direktsand och privat interaktion
mellan séljare/streamare och kdpareltittare.

UNIK KOMBINATION

Trots hard konkurrens fran de enskilda segmenten har ingen utomstadende aktor, enligt ledningens uppskattning ,
valt att erbjuda den kombination av produkter som Streamify gor till alla anvandare, utan sarskilda krav pa antal
foljare eller motsvarande parametrar som ar vanligt hos konkurrenterna. Nedan féljer en tabell som visar Bolagets
erbjudande till alla kunder, utan forpliktelser eller krav i relation till jamforbara konkurrenter.

1. Whitelabel refererar till kundens méjlighet till att séljaoch aga sina tjanster via de saljande foretagets plattform.
2. Den obegransade kapaciteten refererar till om det séljande foretaget tar betalt efter kapacitet, d.v.s. antalet tittare, lagring etc.
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